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Dormez-vous ?
Ou plutôt : réussissez-vous à bien dormir, ces temps-ci ?  

Guerre en Ukraine, possibilité d’une récession, taux d’intérêt à la hausse, inflation, rareté de la main-d’œuvre…  
Ceux qui trouvent le sommeil parfait sont très chanceux.

Oui, il faut garder l’œil ouvert, 
comme on dit, afin de prévenir tout 
problème, de voir venir les enjeux 
et de déceler toutes les opportu-
nités d’affaires qui pourraient se 
présenter à nous. Mais on ne sau-
rait minimiser les impacts positifs 
d’une bonne nuit de sommeil, tant 
sur la santé physique que la santé 
mentale.

Bien dormir est donc bon pour 
la santé, aide à réguler le méta-
bolisme, l’humeur et le système 
immunitaire. 

Malgré tout ce qui nous tombe sur 
la tête présentement, rien de mieux 
qu’un bon sommeil réparateur. 
Nous avons besoin de femmes et 
d’hommes d’affaires en parfaite 
santé pour prospérer !
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Mot des éditeurs
Par Erick et Steeve Drapeau
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Pourquoi faire

une projection
financière?

Une projection financière, c’est loin d’être seulement un fichier 
Excel avec des colonnes de chiffres! Pour l’entrepreneur, il s’agit 
d’un outil et d’un guide qui l’aidera à réaliser ses projets tout en 
évitant les écueils. C’est aussi le plus beau cadeau que l’on puisse 
faire à son entreprise en cette période d’incertitude économique. 

Qu’est-ce qu’une projection financière?
La projection financière raconte une histoire, celle de l’entreprise et de 
ses projets, et la soutient avec des hypothèses. Elle explique de quelle 
façon on réussira à atteindre des objectifs en se basant sur différentes 
hypothèses.

Est-ce uniquement pour obtenir du financement?
La projection financière peut être destinée à une institution financière 
à qui l’on demande du financement pour racheter un actionnaire, 
construire un bâtiment, acquérir un concurrent, etc. Elle expliquera 
de quelle façon l’entreprise pourra rembourser sa dette et poursuivre 
sa croissance, en fournissant des chiffres et des hypothèses à cet 
égard. La projection est aussi très utile à l’entrepreneur qui peut l’uti-
liser comme un guide pour s’assurer qu’il se trouve bien sur la route 
qu’il s’est tracée en effectuant le suivi budgétaire opérationnel. Suis-je 
en retard ou en avance sur mes projections? Devrais-je acquérir des 
équipements supplémentaires? Faut-il augmenter mes prix? Ce sont 
quelques-unes des questions auxquelles la projection financière aidera 
à répondre en donnant une vision à long terme.

Que contient une projection financière?
Au-delà des résultats opérationnels, du bilan ainsi que le flux de tré-
sorerie, la projection doit inclure l’étendue de l’endettement, des 
immobilisations actuelles et futures ainsi qu’un portrait des ratios 
permettant au lecteur de connaître la santé financière de l’entreprise. 

Toute bonne projection financière doit être appuyée d’hypothèses qua-
litatives qui permettent entre autres au partenaire financier de com-
prendre le futur de l’organisation.

L’inf lation et la conjoncture économique ont-elles un 
impact sur la préparation d’une projection financière?
En cette période d’incertitude économique et de poussée inflation-
niste, il est important d’adapter la projection financière en consé-
quence. Si auparavant on calculait une inflation de 2% par an, ce n’est 
plus le cas aujourd’hui, ce qui a un impact majeur sur le taux d’intérêt 
à prévoir pour le remboursement des prêts notamment. Cette hausse 
nécessitera probablement d’augmenter les prix et d’ajuster les opéra-
tions. Dans la projection, il faudra donc tenir compte de ces différents 
éléments pour s’assurer de se baser sur des hypothèses les plus justes 
possibles.

Chez MNP, nous disposons d’outils très perfectionnés et d’une équipe 
solide pour aider les entrepreneurs à bâtir leurs projections financières 
sur de bonnes bases et de façon réaliste. En comprenant mieux son 
entreprise, on est aussi mieux à même de saisir les occasions d’affaires.

Denis Amiot, directeur principal, Services-conseils au 
bureau MNP de Rimouski, explique l’importance de la 
projection financière et son rôle crucial dans la stratégie 
d’entreprise.

Chronique
MNP



Dave Bérubé, chef et Anick Blouin, propriétaire

Un incontournable
pour les amateurs de sushis à Rimouski  

Implanté à Saint-Anaclet-de-Lessard depuis 2018, le restaurant Trilou Sushi a récemment déménagé à Rimouski et est 
maintenant situé au 945, boulevard Sainte-Anne. La propriétaire Anick Blouin avoue qu’il s’agit d’une décision qui a 
été mûrement réfléchie. Les perspectives de développement sont maintenant beaucoup plus importantes et la suite de 
l’aventure s’annonce passionnante. 

Sur une 
lancée

Trilou Sushi



« Je n’avais plus vraiment d’opportunités à Saint-Anaclet. Il me man-
quait, entre autres, de l’espace. Je me devais de prendre une décision 
pour permettre à mon entreprise de s’épanouir et pour lui permettre de 
poursuivre son développement. Je ne regrette aucunement ma déci-
sion et les gens de Rimouski sont déjà nombreux à me prouver quoti-
diennement que cette décision était la bonne », de mentionner Anick 
Blouin. 

Son nouveau local dispose d’une cuisine commerciale et d’une salle à 
manger pouvant accueillir jusqu’à 30 personnes. Ses employés auront 
maintenant un espace fonctionnel pour travailler, tandis que les clients 
pourront enfin manger sur place. Pour l’instant, le restaurant n’offre pas 
le service aux tables, mais la situation pourrait éventuellement chan-
ger. De plus, le fait que son restaurant soit annexé au Motel Au Soleil 
couchant lui permet aussi d’avoir accès à une nouvelle clientèle qui est 
de passage dans la région. Elle a d’ailleurs accepté la gestion du motel.  
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« Avant notre arrivée, les gens qui fréquentaient le motel n’avaient pas 
accès à un service de restauration. On a donc réaménagé le local pour 
le transformer en restaurant et on a fait une cuisine dans le secteur qui 
était jadis occupé par un bar », d’ajouter la propriétaire, pas peu fière 
du résultat final.  

Anick Blouin a déjà des idées plein la tête avec son nouveau terrain 
de jeu. Elle aimerait éventuellement organiser des soirées thématiques 
pour attirer davantage de clients et va bientôt amorcer les démarches 
afin d’obtenir un permis qui lui permettrait de vendre de l’alcool pour 
consommation sur place. 

UNE RÉPUTATION QUI N’EST PLUS À PROUVER 
Le restaurant Trilou Sushi n’a plus à prouver sa valeur. Les commen-
taires des clients sont élogieux et les adaptes de sushis salivent à l’idée 
de fréquenter les lieux. La recette d’un tel succès est pourtant simple 
aux yeux de la propriétaire. 

« Nos sushis sont généreux. Les saveurs sont bien mélangées. Les 
clients apprécient également la fraîcheur de nos produits. Ma mission, 
c’est de faire vivre à mes clients une expérience complète et inoubliable 
avec des bouchées originales, des créations uniques et un service hors 
du commun », de dire Anick Blouin.  

La jeune entrepreneure n’a jamais craint d’oser, autant dans la création 
de nouveaux produits que dans l’expérience qu’elle souhaite offrir à 
ses clients. Depuis peu, ces derniers ont accès à des dumplings. Ses 
sushis pizzas ont aussi gagné le cœur de ses adeptes. Bref, elle est 
à l’antipode de la femme d’affaires qui se repose sur ses lauriers. Au 
contraire, elle carbure aux nouveaux défis, sans pour autant délaisser 
ses incontournables.   

« Je n’avais rien d’une entrepreneure quand j’ai commencé en 2017 
avec mon service de chef à domicile en sushis créatifs. Et quand tu 
commences à Saint-Anaclet en restauration, tu n’as pas le luxe de t’as-
seoir sur ton succès. Ça fait donc depuis mai 2018 que j’essaie de me 
réinventer. Personnellement, en tant que cliente, j’aime fréquenter des 
endroits qui offrent de la variété et qui sont audacieux. J’essaie donc de 
reproduire ça dans mon propre restaurant », de conclure candidement 
Anick Blouin. 

Avec sa petite équipe dynamique, Anick est donc heure et fière de vous 
accueillir dans son tout nouveau restaurant du boulevard Sainte-Anne 
à Rimouski les mardis et mercredis de 11 h à 18 ainsi que les jeudis, 
vendredis et samedis de 11 h à 20 h. 
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Faits saillants

LOCALISATION 

Rimouski

PROPRIÉTAIRE 

Anick Blouin

FONDATION 

2018

CAPACITÉ D’ACCUEIL 

30 personnes
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La STQ confie des contrats de 12M$ à

Verreault Navigation 
Plusieurs navires opérés par la Société des traversiers du Québec (STQ) seront confiés à Verreault Navigation au cours des prochains 

mois. Spécialisé en réparation et en transformation navales, le chantier maritime implanté à Les Méchins verra ses cales sèches 
occupées par le NM Armand-Imbeau II, le NM Jos-Deschênes II et le Saaremaa I.

En vertu de deux contrats, l’un de près de 8,95 millions et 
l’autre d’un peu plus de 2 millions de dollars, le Groupe 
Océan, propriétaire de Verreault Navigation depuis l’au-
tomne 2022, accueillera donc les traversiers lors de trois 
cales sèches, chaque chantier durant environ une qua-
rantaine de jours.

La signature de ces ententes avec la STQ permet à l’en-
treprise non seulement de consolider des emplois, mais 
également d’en créer de nouveaux puisqu’elle recherche 
activement des soudeurs, des manœuvres et des 
mécaniciens.

Actuellement, 125 personnes travaillent pour Verreault 
Navigation à Les Méchins. La compagnie y dispose d’une 
cale sèche totalisant 244 mètres.

L’entreprise a été fondée en 1956 par Borromée Verreault 
et s’est spécialisée d’abord dans les activités de dragage.
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Fene-Tech
fusionne et implante une nouvelle usine 

à Lac-au-Saumon

Atlantem Industries, propriétaire de Fene-Tech d’Amqui, a récemment annoncé la fusion de cette dernière avec l’entreprise 
 Lapco-Tech située à Saint-Eustache. Le manufacturier de portes et fenêtres a également fait l’acquisition d’un immeuble à  

Lac-au-Saumon afin d’y transférer une portion de sa chaîne de production.

Spécialiste en portes et fenêtres de PVC, aluminium et bois, Lapco-
Tech est établie depuis 1994 et compte sur une équipe composée d’une 
vingtaine d’employés. Cette fusion permet de couvrir l’ensemble du ter-
ritoire via un réseau de plus de 115 distributeurs à travers le Québec. De 
plus, une soixantaine de produits seront maintenant disponibles, tous 
fabriqués selon des expertises bien précises dans les quatre usines 
du groupe. 

UN INVESTISSEMENT DE 2,5 M $ DANS LA VALLÉE
L’idée de prendre de l’expansion trottait dans la tête des gestionnaires 
depuis quelques années, mais c’est la forte demande qu’a récemment 
connue l’industrie de la construction qui les a poussés à aller de l’avant 
avec le projet. « C’est un réel plaisir d’annoncer cette acquisition. Cet 

investissement permettra à Fene-Tech de bien se positionner sur le 
marché québécois et de bien servir notre clientèle actuelle et future », 
a déclaré Richard Levasseur, directeur général.

Le 5 avril dernier, Fene-Tech a aussi annoncé en grande primeur son 
image de marque renouvelée ainsi que son nouveau site web. 
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Richard Lévesque, président

Histoire 
à succès

Locaflex

Locaflex,
une expertise dans la location qui se poursuit depuis 
près de 30 ans  

À Rimouski, Richard Lévesque est bien connu pour avoir entre autres opéré le commerce Mini Mécanik durant de 
nombreuses années. Ayant vendu le volet véhicules récréatifs et petits moteurs, voilà que son fils Félix s’est joint à lui 
dans une nouvelle aventure amorcée en juin 2021, celle de Locaflex Lévesque Inc. 



« À l’époque de Mini Mécanik, en plus de vendre des produits récréatifs 
BRP et Honda, des tondeuses, des souffleuses et autres, nous propo-
sions la location d’équipement. C’est cette partie de l’entreprise que 
nous avons conservée et nous avons adopté un nouveau nom et un 
logo beaucoup plus représentatifs, soit Locaflex. En fait, ce volet loca-
tion était offert depuis 1994, ce qui fait que nous avons pu développer 
une grande expertise dans ce domaine, tant pour les petits outils que 
pour la machinerie », explique Richard Lévesque.

Longtemps installée au 178, avenue Léonidas Sud, toute la portion loca-
tion a été relocalisée un peu plus haut sur la même artère, au numéro 
civique 194. « Il s’agit de l’ancien entrepôt de Transport Guilbault, que 
j’avais acquis il y a environ huit ans. Tout ça avait donc été planifié de 
longue date et le projet a suivi son cours comme prévu ! », lance le 
propriétaire.

Au début octobre 2021, des rénovations majeures sont amorcées aux 
nouveaux locaux de Locaflex. « Il s’agissait de tout aménager afin que 
nos installations soient fonctionnelles et puissent accueillir encore plus 

Rangée avant, de gauche à droite : Frédéric St-Pierre, Félix Lévesque, Richard Lévesque et Robin Tremblay
Rangée arrière, de gauche à droite : Yvan Daigle, Fernand Massicotte, Dominique Jean
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LE TERRAIN, QUI TOTALISE 120 000 PIEDS CARRÉS, 

PERMET DE DISPOSER TOUTE LA MACHINERIE ET LES 

ÉQUIPEMENTS NÉCESSAIRES À LA LOCATION

de nouveaux équipements en location, et de plus grande dimension. 
Il faut dire que nous passions d’un petit local de 3 000 pieds carrés à 
une surface de 15 500 pieds carrés, soit plus de cinq fois ce que nous 
occupions. Nous avons donc divisé le tout comme un concessionnaire 
automobile, avec entre autres une salle de montre à aire ouverte afin 
que les clients puissent avoir un bon aperçu de ce que nous offrons. 
Le dégagement intérieur nous permet même de déployer des équipe-
ments en hauteur pour une démonstration ou tout simplement pour 
effectuer la maintenance », ajoute pour sa part Félix Lévesque.

La cour extérieure n’est pas en reste puisque tous les équipements 
sont classés de façon impeccable, sécuritaire et ultra fonctionnelle. 
« Les clients qui viennent ici pour la toute première fois n’en reviennent 
pas. Vastes espaces, plafond de 24 pieds, ils disent wow ! Même les 
représentants des différentes compagnies, qui en ont pourtant vu 
d’autres, sont impressionnés et nous disent que nous sommes le plus 
beau et le plus gros centre de location à l’est de Québec », se réjouit 
Richard Lévesque.

Le terrain, qui totalise 120 000 pieds carrés, permet de disposer toute 
la machinerie et les équipements nécessaires à la location. L’ensemble, 
situé dans un secteur très passant de la ville, est avantageusement 

localisé entre le Carrefour Rimouski et la Cité des Achats, bénéficiant 
d’une excellente visibilité.

UNE GAMME DE PLUS DE 300 ÉQUIPEMENTS 
DISPONIBLES EN LOCATION 
Le Centre de location Locaflex dispose d’une gamme de plus de 300 
équipements destinés à la location tant pour les particuliers que pour 
les commerces, entreprises, industries et institutions. Si on inclut les 
petits outils, on arrive facilement à une variété de 1 000. « Notre inven-
taire va du petit outil électrique au conteneur maritime, en passant par 
les bulldozers et  les nacelles. Notre choix est immense et nous permet 
de nous démarquer dans le marché régional », affirme Félix Lévesque.

La flotte comprend entre autres des excavatrices, des plateformes 
élévatrices, des remorques, des chargeuses, des génératrices, des 
équipements de compaction, des équipements pour l’aménagement 
paysager, des outils de tout genre et bien plus.

« Nous mettons à la disposition de notre clientèle pas moins de 75 
équipements d’élévation, nacelles électriques, à essence, lève-per-
sonnes et autres. Nous possédons la nacelle la plus haute dans l’Est 
du Québec, qui peut atteindre 125 pieds de hauteur. Les projets les plus 
fous sont donc à votre portée chez Locaflex », ajoute Richard Lévesque.
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Richard et son fils, Félix
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EN PLUS DE LA LOCATION, LOCAFLEX PROPOSE DEPUIS 

PEU AUX DIFFÉRENTS ENTREPRENEURS DE LA RÉGION 

LA VENTE DE DIFFÉRENTS ÉQUIPEMENTS POUR LES AIDER

DANS LEUR QUOTIDIEN
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L’entreprise rimouskoise se distingue également par son offre d’équi-
pements : on y retrouve par exemple des moulins à scie en location, des 
tables de réception pour les événements, des caméras d’inspection 
pour la plomberie, des balais mécaniques, des bêcheuses, des mélan-
geurs à ciment et plusieurs autres. 

Besoin d’un moteur nautique hors-bord ? D’une déchaumeuse pour les 
travaux du printemps ? D’une remorque pour le déménagement ? D’une 
pelle mécanique d’une tonne ou même de 8 tonnes pour effectuer des 
travaux à votre lot à bois ? Pensez Locaflex !

Que vous soyez un entrepreneur ou un propriétaire qui souhaite réaliser 
des travaux de toute envergure, sachez que Locaflex dessert les terri-
toires du Bas-Saint-Laurent et de la Gaspésie, à l’ouest jusqu’à Rivière-
du-Loup et à l’est jusqu’à Gaspé. « Il n’est pas rare de voir arriver des 

clients ou d’en dépanner d’aussi loin que Québec et Montréal. C’est 
surprenant », mentionne Félix Lévesque.

LA VENTE D’ÉQUIPEMENT AUX ENTREPRENEURS 
MAINTENANT OFFERTE
En plus de la location, Locaflex propose depuis peu aux différents 
entrepreneurs de la région la vente de différents équipements pour les 
aider dans leur quotidien.

« On parle ici de la vente de remorques ouvertes et fermées, de même 
que les accessoires qui s’y rattachent comme les ancrages et les barres 
d’attelage. Notre inventaire atteint près de 200 unités si on additionne 
les remorques ouvertes et fermées », d’indiquer Richard Lévesque.

BMR-BGB, fier partenaire régional pour 
la construction de Locaflex.

FÉLICITATIONS !

unoria.coop
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VOUS NE TROUVEZ PAS CHEZ LOCAFLEX 

CE DONT VOUS AVEZ BESOIN ? LES EMPLOYÉS VONT 

LE TROUVER POUR VOUS !
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En nouveauté, on peut aussi acheter chez Locaflex différents articles 
tels des toiles isolantes, des équipements électriques ainsi que des 
compresseurs.

À noter que Locaflex est ouvert du lundi au vendredi, de 7h30 à 17h et le 
samedi matin pour la période du printemps (fermé sur l’heure du midi). 

UNE ÉQUIPE PROFESSIONNELLE, GÉNÉREUSE DE 
BONS CONSEILS
Ces derniers temps, l’équipe d’experts en location de Locaflex est 
passée de trois à sept employés.

Chacun se donne comme mission de vous accompagner dans la plani-
fication de vos travaux en vous proposant le bon outil ou équipement, 

selon vos besoins précis. « Nous sommes les experts en location dans 
la région. En vous posant trois ou quatre questions, nos équipiers 
sont capables de vous orienter vers la solution optimale en quelques 
instants. Ce sont des gens d’expérience et tous sont d’habiles travail-
leurs manuels qui ont déjà mis nos équipements à l’épreuve. Ils les 
connaissent très bien », résume le propriétaire.

Vous ne trouvez pas chez Locaflex ce dont vous avez besoin ? Les 
employés vont le trouver pour vous !

Le service de livraison est aussi très efficace puisque la grande majo-
rité des équipements sont livrés par l’équipe de Locaflex. Poussant 
le service à la clientèle à son maximum, les livreurs vont au-delà des 
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attentes puisqu’ils sont spécialement formés pour donner aux clients 
les bonnes instructions sur le matériel rendu à destination. 

UN SUCCÈS INSTANTANÉ POUR LOCAFLEX
La recette gagnante, Richard et Félix Lévesque, de même que tous les 
membres de l’équipe, l’ont trouvée.

« Nous sommes constamment en mode solutions pour nos clients et 
faisons tout ce qui est en notre possible pour leur répondre rapidement 
et adéquatement. La grande qualité des équipements que nous louons 
ou vendons est aussi à la base de notre réussite. Chez Locaflex, nous 
offrons des marques reconnues ainsi que des équipements modernes 
et très bien entretenus », confirme Richard Lévesque.

L’homme d’affaires est en quelques années devenu la référence à 
Rimouski dans son domaine. Le bouche à oreille fonctionne à merveille 
et l’équipe se fait référer par des clients régulièrement.

« Notre clientèle est très fidèle et repart avec un belle expérience. C’est 
donc normal qu’elle en parle à d’autres, qui viennent nous découvrir 
une première fois. La croissance organique de l’entreprise et son déve-
loppement passent par la récurrence de nos clients actuels et par l’ar-
rivée de nouveaux. Et c’est la qualité de notre service qui fait foi de 
tout ! »

Actif au sein de l’équipe depuis avril 2021, Félix Lévesque, le fils du fon-
dateur, est diplômé universitaire en administration et finance. « Après 
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ACCESSIBLE, PRÈS DES GENS, APPRÉCIÉ POUR CE QU’IL FAIT ET TOUJOURS

PRÊT À ÉTABLIR DES RELATIONS PRIVILÉGIÉES AVEC LA CLIENTÈLE, 

LE PROPRIÉTAIRE DE LOCAFLEX A TOUCHÉ DURANT SA CARRIÈRE À PLEIN DE 

PROJETS ET A PU ACQUÉRIR UNE FOULE DE CONNAISSANCES ET DE 

COMPÉTENCES QU’IL MET AU SERVICE DE LA POPULATION.

Rimouski-Neigette | La Mitis | La Matanie | La Matapédia22  Vitalité économique Bas-Saint-Laurent | Secteur Est

Locaflex

Histoire à succès



un passage chez Desjardins Entreprises, où j’ai pu voir et apprécier le 
fonctionnement de plusieurs PME qui réussissent, je me suis joint à 
temps plein à Locaflex en février dernier. Cela a toujours figuré dans 
mes plans de faire partie de l’aventure entrepreneuriale familiale après 
avoir été chercher un bon bagage académique et de l’expérience de 
travail à l’externe », précise le principal intéressé. 

Âgé de 27 ans, Félix arrive à point nommé dans une entreprise en plein 
essor. Il occupe diverses fonctions reliées à l’administration et au déve-
loppement des affaires.

Il partage la même vision et des valeurs identiques à celles de son 
père, dans le commerce depuis maintenant 36 ans. « Durant toutes 
ces années, j’ai côtoyé beaucoup de gens et je me suis tissé un très 
bon réseau, partout dans la grande région de Rimouski, confie Richard 

Lévesque. Il n’y a pas grand monde à qui je n’ai pas vendu ou loué 
quelque chose ! »

Accessible, près des gens, apprécié pour ce qu’il fait et toujours prêt 
à établir des relations privilégiées avec la clientèle, le propriétaire de 
Locaflex a touché durant sa carrière à plein de projets et a pu acquérir 
une foule de connaissances et de compétences qu’il met au service de 
la population.

Au cours des prochaines années, un plan bien détaillé de relève fami-
liale sera établi afin d’assurer la pérennité de l’entreprise.

DES PROJETS, ENCORE DES PROJETS !
Richard et Félix Lévesque ne comptent pas s’arrêter en si bon chemin 
et s’asseoir sur leurs lauriers, bien au contraire !
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AU COURS DES PROCHAINES ANNÉES, 

UN PLAN BIEN DÉTAILLÉ DE RELÈVE FAMILIALE SERA 

ÉTABLI AFIN D’ASSURER LA PÉRENNITÉ DE L’ENTREPRISE.

« Les prochains mois et prochaines années vont aussi être consacrées 
à amener de la nouveauté chez Locaflex, nous avons beaucoup de 
projets en tête. Évidemment, nous allons développer notre créneau de 
location, avec l’ajout d’unités comme des épandeurs à abrasifs des-
tinés aux municipalités, entrepreneurs ou propriétaires d’érablières, 
mais nous allons également proposer une offre complémentaire », 
mentionnent Félix et Richard.

Par exemple, de la formation se donne sur place pour les nouveaux 
charpentiers-menuisiers, futurs utilisateurs de nacelles et de plate-
formes élévatrices. Le cours est offert par un formateur certifié et est 
reconnu par les instances reliées au monde de la construction.

Le développement de services connexes est donc à l’ordre du jour chez 
Locaflex, qui entend à court et moyen termes diversifier son offre de 
belle façon afin d’aller encore plus loin.

« Nous sommes davantage proactifs que réactifs. À l’affût des nou-
velles tendances, nous n’hésitons pas à participer à des congrès, des 
salons et d’autres événements reliés à notre domaine, comme nous 
l’avons fait récemment à Drummondville. »

Les prochaines années risquent donc d’être fort occupées chez 
Locaflex, toujours en quête de satisfaire davantage une clientèle 
grandissante !
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SPÉCIALISTE DE LA LOCATION DE VÉHICULES COMMERCIAUX ET INDUSTRIELS, 

TOUT COMME D’ÉQUIPEMENTS SPÉCIALISÉS, LOCATION SAUVAGEAU PROPOSE AUX

ENTREPRISES ET INSTITUTIONS DE LA RÉGION UNE FOULE DE SOLUTIONS 

POUR SES DÉPLACEMENTS.

LOCATION SAUVAGEAU, CHEZ LOCAFLEX
Partenaire depuis 2012 avec Richard Lévesque, anciennement sous  
le nom de Mini Mécanik, Location Sauvageau poursuit son partenariat  
à même les installations de Locaflex, sur l’avenue Léonidas Sud à 
Rimouski depuis 2021.

Spécialiste de la location de véhicules commerciaux et industriels, tout 
comme d’équipements spécialisés, Location Sauvageau propose aux 
entreprises et institutions de la région une foule de solutions pour ses 
déplacements.

Autos, VUS, camionnettes, camions réfrigérés, véhicules spécialisés 
constituent l’offre de l’entreprise qui aligne 46 succursales partout au 
Québec.

« Établir un tel partenariat avec Locaflex, c’est une formule où tout le 
monde est gagnant, souligne Mario Normand, directeur de succursales 
pour le Bas-Saint-Laurent et la Gaspésie. Nous profitons d’installa-
tions adéquates et de l’excellente réputation de Locaflex, et eux, en 
devenant agents, peuvent ajouter à leur offre tout ce que fait Location 
Sauvageau. »
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De cette façon, Location Sauvageau solidifie sa présence à Rimouski et 
confirme son intention de demeurer un joueur majeur dans ce créneau 
destiné aux secteurs commercial et industriel. 

« Location Sauvageau, tout comme Locaflex, est sur une belle lancée. 
L’entreprise peut compter depuis peu sur un nouveau propriétaire et 
sa vision du développement augure très bien pour le futur, incluant à 
Rimouski », conclut Mario Normand.

Que vous soyez un entrepreneur ou un propriétaire qui souhaite 
réaliser des travaux de toute envergure,  contactez une entreprise 
locale et dynamique, Locaflex, votre partenaire pour la location d’outils 
et d’équipements au Bas-Saint-Laurent. « Notre équipe d’experts en 
location est présente pour vous accompagner. Pour rester informé des 
nouveaux équipements, des arrivages de remorques neuves et usagées 
et autres nouveautés de notre magasin, suivez-nous sur Facebook ! », 
conclut Richard Lévesque.
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Faits saillants

SPÉCIALITÉS
Location et vente 
d’équipements

 
LOCALISATION

Rimouski 

 
EFFECTIFS

7 employés 

 
TERRITOIRE 
DESSERVI
Principalement 
Bas-Saint-Laurent et Gaspésie

Dave Quimper, Représentant aux ventes
506 381 4352

Félicitations à Locaflex 
pour leur succès!   

Nous leur souhaitons 
bonne continuité!
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Vincent Beaulieu, Jonathan Morin et Justin Beaulieu, propriétaires

Publireportage
Paysagistes BSL

Paysagistes BSL
prend de l’expansion!

Avec l’ouverture d’un nouveau centre de l’aménagement paysager dans les anciens locaux de Clément Lévesque et 
Filles de Saint-Anaclet-de-Lessard, Paysagistes BSL dispose maintenant d’un centre de vente au détail de produits 
d’aménagement extérieur. Celui-ci s’ajoute au bureau de vente en aménagement paysager, déjà existant, situé au 1007, 
boulevard Saint-Germain Ouest à Rimouski. Fondée en 1992 par Michel Pineau, Denis Fournier et Walter Gagné, la PME 
rimouskoise connaît une belle progression.



Vincent Beaulieu, devenu actionnaire en 2013, dispose d’une vaste 
expérience dans le domaine. « J’étais déjà actif avec les Aménagements 
des Îles. En 2013, j’ai fusionné avec Paysagistes BSL en compagnie de 
François Ouellet, qui est d’ailleurs toujours à l’emploi de l’entreprise. J’ai 
maintenant deux autres associés, Jonathan Morin et mon frère, Justin 
Beaulieu. »

Dans le cadre du développement continu de la compagnie, Vincent 
Beaulieu et ses partenaires voulaient se doter d’espace supplé-
mentaire, le terrain de la rue des Carrières à Rimouski étant saturé. 
L’investissement aux anciennes installations de Clément Levesque et 

Filles s’imposait donc pour bénéficier d’un plus vaste espace et il a vite 
été question de convertir les locaux en véritable centre d’aménage-
ment paysager.

Vincent Beaulieu 
et Cynthia Thériault

unoria.coop

La division machinerie New Holland / Wacker 
Neuson et les centres de rénovation BMR d’Unoria 
Coopérative, fiers partenaires de Paysagistes BSL.

Félicitations pour votre acquisition !
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Rangée arrière : Justin Beaulieu, Daniel Cyr, François Bélanger, Yves Chassé, Jonathan Morin, Francis Chamberland, Pascal Pelletier
Rangée avant : Sébastien Dubé, July Lévesque, Cynthia Thériault, Vincent Proulx Roy, Émilie Madore Cyr, Félix-Antoine Goulet, David D’astous, Éric 
Pineau, Vincent Beaulieu. Absents sur la photo : Carol Lagacé, Jimmy Thériault, Francois Ouellet, Francine Banville, Jean-Guy Roussel,
Maxime Côté-Lavoie, Sanel Mulalic et Jean-Simon Larocque.

« Clément Lévesque et Filles, c’est une entreprise qui était très bien 
établie dans la région et qui proposait béton, pavé, pierres et autres 
produits d’aménagement extérieur. Les activités étaient donc complé-
mentaires aux nôtres et l’emplacement de Saint-Anaclet correspondait 
à ce que nous voulions », indique le président de Paysagistes BSL.

Ainsi, on retrouve maintenant au 575, rue Principale Ouest à Saint-
Anaclet ces mêmes produits, en plus d’ajouter des outils, agrégats, 
terre, semences, engrais, foyers et même des pergolas de qualité. Bref, 
de tout pour avoir un magnifique terrain cet été! Une visite s’impose 
pour découvrir cet éventail de produits à ce nouveau commerce.

« July Lévesque, qui dispose d’une solide expérience dans le domaine, 
devient alors notre conseillère aux ventes. Il est important de men-
tionner que nous conservons nos bureaux de vente d’aménagement 
paysager du 1007, boulevard Saint-Germain Ouest, à Rimouski. »

UN SERVICE CLÉS EN MAIN POUR VOTRE 
AMÉNAGEMENT PAYSAGER
Avec ses nouvelles installations, Paysagistes BSL se positionne comme 
l’endroit de prédilection pour aménager ou améliorer l’environnement 
autour de votre demeure ou de votre commerce.

Avec désormais près de 30 employés, l’entreprise demeure l’un des 
plus importants employeurs et fournisseurs de services en aménage-
ment paysager dans tout l’Est-du-Québec. Plusieurs des membres de 
l’équipe sont fidèles au poste depuis de nombreuses années, les plus 
anciens étant présents depuis les débuts de l’aventure.

« Nous possédons une forte expertise avec une équipe expérimentée 
et dévouée. Nous sommes en mesure de combler vos besoins de A à 
Z, en maîtrisant toutes les étapes d’un projet à la perfection », indique 
fièrement Vincent Beaulieu.

Pavés, dalles et murets 
WWW.BOLDUC.CA

FIER PARTENAIRE  
DE VOS PROJETS
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Francois Ouellet, Jimmy Theriault, Vincent Beaulieu, Daniel Cyr

AVEC DÉSORMAIS PRÈS DE 30 EMPLOYÉS, L’ENTREPRISE 

DEMEURE L’UN DES PLUS IMPORTANTS EMPLOYEURS ET FOURNISSEURS 

DE SERVICES EN AMÉNAGEMENT PAYSAGER DANS TOUT L’EST-DU-QUÉBEC. 
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AVEC SES NOUVELLES INSTALLATIONS, PAYSAGISTES BSL 

SE POSITIONNE COMME L’ENDROIT DE PRÉDILECTION POUR 

AMÉNAGER OU AMÉLIORER L’ENVIRONNEMENT

AUTOUR DE VOTRE DEMEURE OU DE  VOTRE COMMERCE.

July Lévesque

34  Vitalité économique Bas-Saint-Laurent | Secteur Est Rimouski-Neigette | La Mitis | La Matanie | La Matapédia

Publireportage
Paysagistes BSL



François Ouellet

La clé du succès, chez Paysagistes BSL, c’est la spécialisation des 
équipes. Certaines sont dédiées à l’excavation préparatoire, d’autres 
se chargent de la pose du pavé, des employés sont affectés à l’instal-
lation des murets de soutènement et enfin, le volet horticulture vient 
compléter l’offre de services.

Cette façon de faire davantage productive fait aussi en sorte que cha-
cune des tâches est effectuée avec grand soin par des travailleurs 
experts. Il en résulte ainsi des aménagements toujours plus beaux, 
durables et simples d’entretien.

Depuis une douzaine d’années, l’entreprise propose de visualiser à 
l’avance le rendu final des projets avec la planification 3D. « C’est très 
apprécié de nos nombreux clients. Ils peuvent visualiser exactement 
leurs futurs aménagements avant même le premier coup de pelle. 

De plus, nous sommes en mesure de coordonner l’ensemble des tra-
vaux avec les différents sous-contracteurs, réalisant les constructions 
accessoires, piscines creusées, clôtures, électricité et plomberie. Notre 
service va bien au-delà des attentes! », souligne le copropriétaire.

Une équipe commerciale, qui peut aussi compter sur la présence d’un 
technicien en génie civil, propose aux entrepreneurs de la région un 
soutien et une expertise en lien avec les murs de soutènement, bor-
dures de rue, dalles et trottoirs de béton.

LE CENTRE PAYSAGER EST MAINTENANT OUVERT À 
SAINT-ANACLET-DE-LESSARD
Vincent, ses associés Jonathan et Justin, accompagnés de François 
Ouellet et Cynthia Thériault, ont fièrement réalisé ce projet de nou-
veau commerce. D’importants travaux de peinture, d’électricité et 

July Lévesque
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d’aménagement des lieux ont transformé 
l’intérieur du bâtiment pour faire place à un 
commerce dédié à l’aménagement paysager.

« La cour extérieure est immense et permet 
de proposer à nos clients une vaste sélec-
tion de produits d’aménagement, dont cer-
tains en vrac comme de la terre à gazon, des 
agrégats de toutes sortes et les nombreux 
produits du béton. Ma conjointe, Cynthia, 
pleinement impliquée dans le projet, est en 
charge du magasin qui a ouvert ses portes 
pour la saison le 1er mai dernier », souligne 
le président de Paysagistes BSL. Ce dernier 
s’attend donc à une saison 2023 fort occupée, 
la demande provenant d’une clientèle centra-
lisée à Rimouski et dans sa périphérie immé-
diate. « Il est encore temps de planifier votre 
projet! »

La grande popularité de Paysagistes BSL 
s’explique en bonne partie par l’expertise des 
membres de son équipe, leur souci de livrer 
des aménagements de qualité qui corres-
pondent aux besoins et attentes des clients. 
« Ici, c’est une grande famille et on sent la 
complicité entre nos travailleurs. Cela trans-
paraît aussi dans nos réalisations. Notre but 
est de toujours conserver cette complicité et 
proximité, autant avec nos clients que nos 
employés », conclut fièrement Vincent.

Fière partenaire 
de Paysagiste BSL 

Services financiersHabitation Automobile Entreprise

Pour tous vos besoins d'assurance 

1 833 936-8004 | pmtroy.com
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Daniel Cyr

Vincent Beaulieu
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Pelletier
Bioénergie Inc.,
précurseur en chauffage à la biomasse forestière

Créée à Baie-des-Sables, Pelletier Bioénergie Inc. est déjà en pleine croissance. William Pelletier, son président,  
propose des solutions de chauffage à la biomasse aux entreprises, institutions et industries du Bas-Saint-Laurent  
et de la Gaspésie.

William Pelletier, propriétaire
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« L’histoire a débuté en 1989, quand mes parents ont fait l’acquisition 
d’une terre agricole à Baie-des-Sables. De fil en aiguille, les affaires 
se sont développées et ont mené à la création de Groupe Pelletier 
Gaspésie Inc., une entreprise forestière et de grandes cultures bio-
logiques bien implantés dans la région. Œuvrant dans le domaine 
forestier depuis 1999 avec 32 employés, 12 camions et l’équipement 
nécessaire à la récolte, j’ai toujours trouvé dommage qu’autant de rési-
dus soient laissés sur le parterre de coupe alors qu’ils représentent un 
véritable potentiel », explique William Pelletier.

L’approvisionnement en matière première étant donc assuré, le promo-
teur a voulu aller plus loin en proposant des chaudières à la biomasse 

forestière à la fine pointe de la technologie qui, couplés à la capacité de 
Pelletier Bioénergie Inc. de produire des copeaux à même ses installa-
tions ou directement chez le client, permettent de garantir le processus 
de A à Z.

« Nous avons choisi pour ce faire les chaudières à la biomasse 
Hargassner, un produit autrichien considéré comme l’un des meilleurs 
au monde. Rentable avec un maximum de confort, ces systèmes de 
chauffage entièrement automatiques s’adressent à la fois à une clien-
tèle résidentielle, agricole, commerciale, industrielle et institution-
nelle. » D’ailleurs, il est possible de visiter les installations dans la salle 
de montre de Baie-des-Sables.
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L’APPROVISIONNEMENT EN MATIÈRE PREMIÈRE

ÉTANT DONC ASSURÉ, LE PROMOTEUR A VOULU 

ALLER PLUS LOIN EN PROPOSANT DES CHAUDIÈRES  

À LA BIOMASSE FORESTIÈRE À LA FINE POINTE 

DE LA TECHNOLOGIE QUI, COUPLÉS À LA CAPACITÉ

DE PELLETIER BIOÉNERGIE INC. DE PRODUIRE 

DES COPEAUX À MÊME SES INSTALLATIONS 

OU DIRECTEMENT CHEZ LE CLIENT, PERMETTENT

DE GARANTIR LE PROCESSUS DE A À Z.
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LA BIOMASSE, UNE RESSOURCE LOCALE  
CARBONE-NEUTRE ET RESPECTUEUSE  
DE L’ENVIRONNEMENT
« Partout sur le territoire, la biomasse forestière est omniprésente et 
nous permet de produire des copeaux de bois pour le chauffage. La 
ressource peut provenir directement de la forêt ou encore des rési-
dus de bois des scieries et usines de transformation. De cette façon, 
l’économie locale circulaire est encouragée et les déchets de bois 
sont recyclés de manière durable », explique le président de Pelletier 
Bioénergie Inc.

Ainsi, l’entreprise peut fournir aux clients les copeaux nécessaires avec 
la bonne granulométrie et le taux d’humidité adéquat en se rendant 
directement chez le client afin de conditionner la biomasse à l’aide d’un 
broyeur conçu spécifiquement pour la production de plaquettes. Avec 
une capacité de 30 tonnes à l’heure, le processus se fait rapidement 
tout en respectant l’idée première, la diminution des gaz à effet de serre. 

« Un autre avantage de faire affaire avec nous, c’est que nous pouvons 
signer des contrats d’approvisionnement, ce qui devient sécurisant 
pour la clientèle visée. Nous avons aussi embauché une directrice des 
ventes, Marie-Ève Dubé, qui s’assure d’effectuer un suivi constant avec 
la clientèle afin de bien répondre à ses besoins, et ce, tout au long du 
processus. »

DES CHAUDIÈRES FIABLES ET PERFORMANTES
Les chaudières Hargassner permettent d’obtenir de l’énergie à moindre 
coût tant sur le plan financier qu’environnemental (GES). Aussi, la bio-
masse forestière se révèle beaucoup moins sensible aux fluctuations 
de marché que les énergies fossiles. Ce système de chauffage efficace 
et économe en énergie se démarque aussi par la charge de travail mini-
male grâce à l’alimentation automatique de copeaux et sa technologie 
à la fine pointe. « De plus, les subventions présentement en vigueur 
peuvent vous faire épargner jusqu’à 75 % des coûts de votre projet. Ça 
vaut la peine de s’informer ! »
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Cindy St-Laurent, William Pelletier, Marie-Ève Dubé et Mélanie Charest
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Chez Pelletier Bioénergie Inc., plusieurs modèles de chaudières sont 
disponibles de 70 à 330 kilowatts/heure. Il est même possible d’aligner 
jusqu’à six chaudières en série pour les édifices de très grande super-
ficie comme des usines ou des hôpitaux.

Pelletier Bioénergie Inc. se spécialise donc dans la vente et l’instal-
lation de chaudières à la biomasse et la distribution d’énergie verte 
en version clés en main. Dans le contexte actuel de développement 
durable et de diminution des émissions de gaz à effet de serre, l’utili-
sation de la biomasse forestière sous forme de copeaux est une source 
d’énergie des plus économiques et écologiques.

« Nous offrons aussi en grande nouveauté la location de nos équipe-
ments afin de vous desservir en énergie. Nous nous occupons de l’ins-
tallation et quand le tout est en opération, un compteur d’énergie vous 
permet de suivre l’évolution de votre consommation. Il vous sera alors 
possible d’économiser sur le coût total du chauffage de votre immeuble 
commercial, agricole, industriel ou institutionnel, tout en ayant une 
grande tranquillité d’esprit », souligne William Pelletier.

Les solutions avantageuses de Pelletier Bioénergie Inc. sont dispo-
nibles dans tout l’Est du Québec, ce qui inclut la livraison, l’installation 
des composantes et un suivi rigoureux. Il est important de mentionner 
que la PME de Baie-des-Sables peut aussi se charger du financement 
et des différentes démarches entourant de possibles subventions. 
« Nous offrons une véritable formule clés en main et pouvons même 
nous assurer que les clients trouvent la matière première à proximité de 
leurs installations, pour réduire davantage leur empreinte écologique. »

Déjà, les solutions proposées par Pelletier Bioénergie Inc. suscitent 
un grand intérêt. « Nous sentons un fort engouement pour nos chau-
dières.  La biomasse forestière locale est notre fierté régionale car elle 
permet de réduire notre empreinte carbone.  Il est primordial pour les 
générations futures de choisir le bon système de chauffage et le bon 
combustible », conclut le président de l’entreprise.

 

Fière partenaire de Pelletier Bioénergie

Services financiersHabitation Automobile Entreprise

Pour tous vos besoins d'assurance 

1 833 936-8004 | pmtroy.com
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LES SOLUTIONS AVANTAGEUSES DE 

PELLETIER BIOÉNERGIE INC. SONT DISPONIBLES

 DANS TOUT L’EST DU QUÉBEC, CE QUI INCLUT 

LA LIVRAISON, L’INSTALLATION DES COMPOSANTES 

ET UN SUIVI RIGOUREUX.
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Un organisme qui a votre
santé mentale à cœur 

Les effets positifs de la pandémie auront été de sensibiliser les gens à l’importance de prendre soin de leur santé 
mentale. Quand la vie bascule, on perd parfois nos repères.   

L’équipe de Santé mentale Québec souhaite valoriser l’importance de 
saines habitudes de vie pour maintenir un équilibre émotionnel et faire 
face aux aléas de la vie. Le fait d’oser demander de l’aide et du soutien 
peut faire une grande différence pour le mieux-être des gens.  

« Nous sommes présents pour défaire les tabous sur la santé mentale. 
Il y a plusieurs inexactitudes qui circulent et notre mandat est de faire 
en sorte de démocratiser le sujet », d’avouer Kyliane Guay, intervenante 
en promotion et en prévention de la santé mentale. 

L’organisme, trouvant pignon sur rue au 315, avenue Rouleau à 
Rimouski, a comme mission de venir en aide à toute personne qui sou-
haite prendre soin de sa santé mentale. « 100 % des gens ont une santé 
mentale et une santé émotionnelle. Pour certains, la situation est plus 
fragile. Ça peut être causé par une surcharge de travail, des parents 
vieillissants ou autres. Il ne faut pas hésiter à demander de l’aide. C’est 
précieux de prendre soin de notre santé mentale », d’ajouter Sonia 
Cloutier, directrice générale de l’organisme. 

Les services offerts par l’organisme sont nombreux. Deux intervenantes 
se déplacent notamment aux quatre coins du Bas-Saint-Laurent pour 
sensibiliser les gens, sous forme de conférences, sur les thèmes de la 
santé mentale. Il est également possible d’avoir accès à des interven-
tions ponctuelles ou à des ateliers de groupe.  

« Pour apprendre à vivre avec l’anxiété, pour améliorer son estime de 
soi, pour mieux négocier avec la bipolarité. Les gens qui viennent nous 
voir ont des besoins différents. Certaines personnes peuvent aussi 
participer à des activités pour briser l’isolement, pour échanger avec 
des gens qui vivent les mêmes réalités ou juste pour prendre un café », 
de dire Kyliane Guay.   

L’organisme Santé mentale Québec – Bas-Saint-Laurent se veut donc 
une porte d’entrée pour ceux qui souhaitent obtenir de l’aide. « On tend 
la main à tous ceux qui hésitent à demander de l’aide. Le pire, c’est 
de rester seul. Et il y a une évidence dans la vie. Que ce soit dans une 
entreprise ou dans une famille, nous sommes tous gagnants à voir des 
gens rayonner autour de nous », de conclure Sonia Cloutier. 

Pour en apprendre plus sur Santé mentale Québec – Bas-Saint-
Laurent, vous pouvez communiquer au 418 723-6416 ou visiter le site 
web au www.smq-bsl.org.   
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Squid Squad, 
un studio-école de production numérique 

en alternance travail/études, voit le jour à Matane

Grande première au Québec dans l’industrie du jeu vidéo et de l’éducation, Matane accueille un projet unique de partenariat 
autour du développement des compétences des jeunes, entre les milieux du travail et de l’éducation, le studio-école Squid Squad. 

Squid Squad, studio de production numérique de 
Matane, devient donc le tout premier projet pilote de 
studio-école au Québec dont l’objectif est de faire 
le pont entre les compétences et les pratiques de 
l’industrie du jeu vidéo et la formation académique 
prodiguée par les établissements d’enseignement. 
Les programmes techniques visés sont : Animation 
3D et synthèse d’images, Intégration multimédia et 
Informatique.

Les étudiants du Cégep de Matane peuvent occuper un poste à temps 
partiel, pour un maximum de 15 heures par semaine, dans leur domaine 
d’études. Ainsi, pendant leurs trois années de formation, ils apprennent 
leur métier en parallèle de leurs études, sur des projets d’actualité par-
tagés par les grands studios partenaires.

L’entreprise de Matane a réussi à rallier plusieurs partenaires pour 
assurer la concrétisation du projet qui emploiera ultimement jusqu’à 30 
élèves en alternance travail/études et jusqu’à cinq professeurs-men-
tors. De plus, grâce à une entente de collaboration avec le CDRIN, le 

Centre de développement et de recherche en intel-
ligence numérique, l’équipe du studio bénéficiera 
d’un accompagnement sur mesure, offert par des 
professionnels renommés de l’industrie de la créa-
tion numérique.

« Nous sommes témoins de la concrétisation d’un 
projet porteur pour notre région et pour nos jeunes, 

dans une industrie innovante, en santé et en croissance, et qui rassemble 
des partenaires et collaborateurs qui ont fait l’effort, collectivement, au 
cours des deux dernières années de réaliser ce rêve. Du vrai travail 
d’équipe de toutes les personnes qui sont réunies ici aujourd’hui. C’est 
une immense fierté pour notre région et notre jeunesse », a indiqué 
François B. Rioux, Président du Conseil de Squid Squad.
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Geneviève Brochu, Nicolas Ouellet-Michaud, Karine Deschesnes, Claudie Gallant-Bergeron et Camille Bélanger

Un retour en force pour le

Gala Reconnaissance
dans la Matapédia

Le 25 mars dernier, la Chambre de commerce de la MRC de La Matapédia renouait avec sa tradition de présenter son 
Gala Reconnaissance, destiné à souligner les innovations et efforts des entrepreneurs matapédiens. De retour à sa 
formule originale d’avant-pandémie, l’événement a attiré plus de 200 convives rassemblés à la salle communautaire de 
Sayabec.
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Selon la directrice générale Karine Deschesnes, l’édition 2023 du Gala 
a connu un vif succès. « Nous n’avons reçu que des éloges après la 
soirée. Les gens présents nous ont dit qu’ils avaient été impressionnés 
par la qualité du Gala, tant au niveau de l’ambiance que de la compo-
sition du repas. »

C’est donc mission accomplie avec brio pour le comité organisateur 
formé de nouveaux membres pour qui c’était une grande première 
de mener à bien un tel événement. « Je dois aussi dire un merci spé-
cial à nos partenaires présentateurs, la Caisse Desjardins Vallée de la 
Matapédia et Cedrico, ainsi qu’à notre partenaire prestige la SADC de 
La Matapédia, qui ont rendu possible cette réussite. »

L’animation a été confiée au tandem Isabelle Paquin - Frédéric Bureau, 
des habitués qui ont encore une fois démontré une belle complicité 
tout au long de la soirée. Le volet musical a quant à lui été assumé par 
Noémie Sheila Rioux, auteure-compositrice-interprète matapédienne 
d’origine. « Elle aussi effectuait un retour en force, elle était contente de 
se produire devant les gens de sa région », souligne Karine Deschesnes.

La Chambre de commerce de la MRC de La Matapédia avait fait appel 
au réputé chef Arnaud Marchand, qui dirige les cuisines de Chez 
Boulay – Bistro boréal, pour concocter un menu quatre services consti-
tué principalement de produits régionaux. « Tous se sont rassasiés de 
ces plats délectables et ont mangé comme des rois ! », illustre la direc-
trice générale de l’organisme.

Cette année, la collaboration de trois entreprises de la Vallée de la 
Matapédia a permis de créer une pièce unique, des trophées 100 % 
matapédiens qui ont fait non seulement la fierté des entreprises 
gagnantes, mais aussi de la Chambre et des concepteurs.

Brikologik, MLG Graphiste et Lettrage Allard se sont littéralement sur-
passés pour produire des trophées originaux et très esthétiques, faits 
majoritairement de bois.

Desjardins et Bois d’œuvre Cedrico sont les partenaires présentateurs 
de l’événement, qui a connu un franc succès.

50  Vitalité économique Bas-Saint-Laurent | Secteur Est Rimouski-Neigette | La Mitis | La Matanie | La Matapédia

Publireportage
Gala Reconnaissance de la Chambre de commerce de la MRC de La Matapédia 



DES GAGNANTS DANS 10 CATÉGORIES… ET UN PRIX HOMMAGE !
Pour cette édition 2023, le Gala Reconnaissance a pu compter sur un jury formé de trois directeurs généraux d’autres chambres de commerce 
membres de la FCCQ. « Nous avons eu une très belle cuvée cette année, une belle variété de candidatures de qualité. Le choix n’a pas dû être 
facile pour les membres du jury », affirme Karine Deschesnes.

Au total, ce sont 11 prix qui ont été remis dans autant de catégories, en plus du Prix Hommage décerné à Yves Lévesque. Voici donc les gagnants 
et les catégories :

NOUVELLE ENTREPRISE
Le Lièvre à bicyclette - Sayabec

Le Lièvre à bicyclette - maison d’hôte a ouvert ses portes dans l’an-
cien presbytère de la municipalité de Sayabec en 2022. L’immeuble 
centenaire a donc trouvé une nouvelle vocation sous l’impulsion de 
Dominique Houle, qui a pu rénover sa nouvelle acquisition.

Au total, quatre chambres sont proposées en location dans le bâti-
ment construit en 1922. Petit déjeuner inclus, immense galerie 
avec jardinières et meubles de jardin au décor saisonnier, sola-
rium côté jardin, garage pour vélo, quad ou motoneige, tout est 
mis en œuvre pour garantir un séjour  mémorable aux visiteurs. 

RELÈVE ENTREPRENEURIALE
La Banquise - Amqui

Situé tout juste en face du Camping d’Amqui, le bar laitier la Banquise a 
récemment changé de propriétaires. Bertrand Lamarre a en effet cédé 
sa place il y a un an à un nouveau trio d’investisseurs formé de Mireille 
Lavoie, Joël Lepage et Étienne Lavoie.

Ouvert pour sa 21e saison d’exploitation, l’établissement convie jeunes 
et moins jeunes à venir se rafraîchir avec de succulents desserts glacés ! 
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Étienne Lavoie, Gabrielle Morin, Mireille Lavoie, Joël LepageLe Lièvre à bicyclette
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TOURISME ET CULTUREE
La Vallée de la Framboise - Val-Brillant

Entreprise familiale qui cultive, vend et transforme framboises, cassis, 
gadelles, groseilles et bleuets, la Vallée de la Framboise se distingue 
par ses produits du terroir tels ses mistelles, liqueurs, tartinades, 
gelées, beurres, tartes, pâtes de fruits et plus encore.

Arrêt incontournable lors d’une visite dans La Matapédia, La Vallée de 
la Framboise, nichée sur un site enchanteur avec une vue imprenable 
sur les champs, le lac Matapédia et les montagnes qui l’entourent, pro-
pose également un économusée des liquoristes : Framboise ainsi que 
des visites guidées.

OBNL - ÉCONOMIE SOCIALE
Corporation de développement communautaire	  
Vallée de La Matapédia - Amqui

(CDCVM) est un organisme à but non lucratif qui regroupe des orga-
nismes communautaires multisectoriels qui offrent des services dans 
La Matapédia.

Sa mission est de promouvoir et de développer le rôle de ses membres, 
de défendre leur mission, de soutenir leur développement pour réa-
liser des actions ou offrir des activités et services à l’ensemble de la 
population.
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Sébastien Lévesque, Josée Carrier et Sophie ChampagneLa Vallée de la Framboise 
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INNOVATION - NOUVELLE ACTIVITÉ COMMERCIALE
Lucie Belzile, Designer-cuisiniste - Amqui

Ayant démarré ses opérations en janvier 2022, Lucie Belzile, designer 
depuis 2009, a démontré qu’elle n’avait pas froid aux yeux. Et l’ave-
nir lui a donné raison, puisque son service de consultation en design 
commercial et résidentiel, appuyé par le déploiement de plans en trois 
dimensions, vient combler un besoin dans la Vallée de La Matapédia.

EMPLOYEUR DE CHOIX
DVM Construction - Lac-au-Saumon

DVM Construction Inc. est un entrepreneur général, établi dans l’Est-
du-Québec, spécialisé en construction et rénovation de type rési-
dentiel, commercial, institutionnel et industriel de qualité supérieure. 
L’entreprise a été fondée en 2013 par Marie-Pier d’Anjou et Dave 
Madore, deux entrepreneurs dans l’âme. L’entreprise compte 12 colla-
borateurs et plus de 200 chantiers menés à terme.

La forte croissance de cette PME est associée à un important désir de 
dépassement de soi, d’esprit entrepreneurial et de leadership, ce qui a 
pour effet de faciliter l’attraction et la rétention du personnel. 
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Lucie Belzile, designer d’intérieur-cuisiniste Frédéric Mailloux, Dave Madore, Marie-Pier d’Anjou et Julien Paquet

418 730-9200

lucie.designer@hotmail.com

Lucie Belzile, designer d'intérieur-cuisiniste
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ÉVÉNEMENT DE L’ANNÉE
Kermesse Arc-en-Ciel - Sayabec

La Kermesse Arc-en-Ciel est l’initiative d’une enseignante de l’École 
Sainte-Marie à Sayabec, Marie-Noël Gagné, qui a réuni l’an dernier les 
élèves de sept écoles, encadrés par cinquante bénévoles, lors de trois 
journées toutes spéciales présentées au Centre sportif David-Pelletier 
de Sayabec.

Pour l’occasion, de nombreuses activités ont été offertes aux 1 535 
enfants présents. Depuis, l’événement a fait des petits et se déplace 
sous différentes formules dans les municipalités du territoire.

PETITE ENTREPRISE DE L’ANNÉE (1 À 5 EMPLOYÉS)
Ferme Bérub’œuf - Saint-Léon-le-Grand

À Saint-Léon-le-Grand, la famille Bérubé élève des bœufs et produit 
des œufs sur ses terres.

Mais l’entreprise agricole, fondée en 2012 n’hésite pas à sortir des sen-
tiers battus. À preuve, elle a mis sur pied un petit marché où ses pro-
duits de la ferme côtoient sur les étalages différents produits locaux 
de la Matapédia.
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Stéphanie DeschênesMarie-Noël Gagné
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MOYENNE ENTREPRISE DE L’ANNÉE  
(6 À 49 EMPLOYÉS)
La Vallée de la Framboise - Val-Brillant

La Vallée de la Framboise, c’est une entreprise familiale œuvrant dans 
la production de petits fruits tels framboise, fraise, bleuet, cassis, 
gadelle, groseille, camerise, cerise, rhubarbe, citrouille, et courge, dis-
ponibles en auto-cueillette ou déjà cueillis. 

Les fruits sont aussi transformés en vins, mistelles, liqueurs, mousseux, 
tartinades, gelées, beurres, tartes, pâtes de fruits et même en slush. 
Devenue Économusée en 2017, la PME offre des visites guidées sur 
réservation en haute saison.

GRANDE ENTREPRISE DE L’ANNÉE 
(50 EMPLOYÉS ET PLUS)
Groupe TAQ - Amqui

Auparavant connu sous le nom d’Impression Alliance 9000, le Groupe 
TAQ favorise l’intégration socioprofessionnelle de personnes qui 
vivent avec des limitations fonctionnelles en développant des par-
tenariats d’affaires. Fondée en 1979, l’entreprise adaptée procure 
des emplois permanents, stables et de qualité à 500 personnes, 
dont plus de 350 sont des personnes en situation de handicap.   
 
À Amqui, ce sont près de 150 employés dont une centaine vivant avec 
des limitations fonctionnelles qui offrent des services dans les sec-
teurs de la reliure, de l’impression numérique et de la sous-traitance 
industrielle.
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La Vallée de la Framboise Cathy Ouellet, Christian Viens (derrière), Marie-Noëlle Ouellet, Olivier 
Lavoie et Gabriel Tremblay

groupetaq.com
142, rue du Pont Amqui
418 629-5256

Ensemble,
     changeons la vie des gens!
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COUP DE CŒUR DU JURY
Expérience Premières Mémoires - Causapscal

Présentée en grande primeur l’an dernier dans le cadre des célébra-
tions du 125e de Causapscal, Premières Mémoires, une expérience iné-
dite hors du commun, a connu un vif succès.

Cette fresque lumineuse spectaculaire, relatant l’histoire de la munici-
palité, est diffusée à l’intérieur de l’église et plonge les visiteurs dans un 
environnement immersif et dans un univers fantastique. 

La trame narrative couvre plus d’un siècle d’évolution de la région : le 
territoire façonné par la rivière Matapédia, le travail des pionniers, la 
puissance des rivières et des engrenages des industries de sciage, la 
vie de communauté et le dynamisme des habitants.

En 2023, elle sera présentée du mercredi au dimanche entre le 5 juillet 
et le 3 septembre.

La joie de recevoir le prix Coup de cœur du jury s’est amplifiée de très 
belle façon pour les promoteurs d’Expérience Premières Mémoires 
quand ils ont appris que l’obtention de cette récompense était égale-
ment assortie d’un chèque de 1 000,00 $.

TIRAGE PARMI LES NOMMÉS

Rayon de partage en santé mentale, en nomination dans la catégorie 
OBNL - Économie sociale, a remporté un prix de 1 000,00 $ parmi tous 
les nommés de la soirée.
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Odile Roy et André Fournier

Nanny Gaudet, Véronique Harvey et  Maribel Thibeault
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LE GRAND MATAPÉDIEN (HOMMAGE)
Yves Lévesque

Le prix Grand Matapédien a été cette année décerné par la MRC à un 
citoyen qui, par son implication exceptionnelle, a su faire grandir notre 
région, que ce soit au niveau local, régional ou au provincial. Cette 
personne a contribué au développement, à la reconnaissance et à la 
valorisation de La Matapédia.  Son rayonnement a ainsi apporté à la 
collectivité : fierté, avancement, reconnaissance ou amélioration de la 
qualité de vie et du milieu.

Le lauréat, Yves Lévesque, enseignant en éducation physique depuis 
nombre d’années, a entraîné plusieurs générations de filles au volley-
ball. Bien que diplômé de l’UQTR en enseignement secondaire en édu-
cation physique, son parcours académique le destinait initialement vers 
l’enseignement des mathématiques. Un concours de circonstances l’a 
plutôt porté vers l’éducation physique au niveau secondaire et d’autres 
circonstances l’ont entraîné lentement vers le coaching sportif. Saviez-
vous qu’il a même enseigné la lutte olympique ?  

Sa carrière en enseignement, qui s’étale sur près de 35 ans, lui a 
permis de gagner plusieurs prix et reconnaissances : 

•	 La Médaille du Gouverneur général (2005) ;
•	 Le prix Dollard-Morin (2017) du gouvernement du Québec ;
•	 Le prix d’entraîneur de l’année au Gala du Mérite Sportif	  

du Bas-Saint-Laurent (2017) ;
•	 Le prix de l’équipe féminine de l’année au niveau provincial (2017) ;
•	 Entraîneur de l’année de la Fédération volleyball Québec (2017)
•	 Introduit au Temple de la renommée de Volleyball Québec (2018). 

Yves Lévesque et sa fille Annie
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Le Bas-Saint-Laurent sera donc au cœur de l’actualité sportive pour 
une deuxième fois en l’espace de quelques mois, après le succès de la 
56e Finale des Jeux du Québec, qui a été présentée cet hiver à Rivière-
du-Loup. À quelques semaines de la cérémonie d’ouverture, le princi-
pal défi est de compléter l’équipe de bénévoles, selon Chantal Pilon, 
directrice générale du comité organisateur. 

« Nous sommes dans le dernier droit dans nos opérations de recrute-
ment. Toutes nos ressources permanentes sont en poste. Nous avons 
également tous nos bénévoles organisateurs. Maintenant, on s’attaque 
au gros morceau, soit de trouver 2 500 volontaires qui vont nous offrir, 
au minimum, un bloc de cinq heures », de mentionner Chantal Pilon. 

Publireportage
57e Finale des jeux du Québec 2023 à Rimouski

Rimouski se prépare à accueillir la 

57e Finale 
des Jeux du Québec 

Rimouski s’apprête à célébrer la 57e Finale des Jeux du Québec. Après un report causé par la pandémie,  
le comité organisateur se dit maintenant fébrile à l’idée d’accueillir les quelque 3 500 athlètes et  
1 500 accompagnateurs du 21 au 29 juillet 2023. 



Faits saillants

BUDGET 
D’OPÉRATION 

7,5 M $

RETOMBÉES 
ÉCONOMIQUES

12 M  $

VISITEURS 
ATTENDUS

125 000 

REPAS 
SERVIS

65 000

BÉNÉVOLES

2 500

ATHLÈTES,  
ENTRAÎNEURS ET  
ACCOMPAGNATEURS

5 000

L’autre défi de l’organisation aura été l’aspect financier. La 57e Finale 
des Jeux du Québec nécessite un budget de 7,5 millions de dollars. 
Heureusement, la communauté économique rimouskoise n’a jamais 
hésité à sauter dans le navire. 

« Aujourd’hui, je peux confirmer que notre budget est équilibré. En 
raison du report, il s’agissait d’un défi, car on devait, entre autres, 
maintenir en poste des ressources plus longtemps que prévu, sans 
oublier la sortie de la pandémie et l’incertitude économique qui plane. 
On parle de coûts qui n’étaient pas prévus à la base », d’avouer la direc-
trice générale. 

Chantal Pilon rappelle également que la Ville de Rimouski a obtenu une 
subvention de cinq millions de dollars du gouvernement du Québec 
pour la mise à niveau de ses infrastructures sportives. Cette somme a 
notamment permis de réaliser des travaux pour la construction de la 
toute nouvelle piste d’athlétisme. La Ville a également sorti le chéquier 
pour investir dans ses aménagements. 

« Les Jeux du Québec permettent à une communauté de ressortir 
gagnante grâce à différents legs. Rimouski va assurément s’inscrire 
dans cette lignée avec la mise à niveau de plusieurs équipements spor-
tifs. Il ne faut également pas oublier la visibilité médiatique d’un tel 
événement », de conclure candidement Chantal Pilon. 

Rappelons que la 57e Finale des Jeux du Québec à Rimouski sera divi-
sée en deux blocs de compétitions. Ce sont 19 disciplines sportives qui 
seront présentées, allant du golf au triathlon en passant par le tir à l’arc, 
la natation en eau libre, le vélo de route et de montagne de même que 
la voile sur le fleuve, pour ne nommer que celles-là. 
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La Coop Purdel
tourne une page importante de son histoire lors de sa 

95e assemblée générale annuelle

Le 22 mars dernier, La Coop Purdel tenait sa 95e et dernière assemblée générale annuelle, une rencontre qui a permis de rendre 
hommage à l’histoire et à la pérennité d’une entreprise régionale fièrement coopérative.

La Coop Purdel a débuté ses activités dans le secteur laitier et s’est 
diversifiée au fil des années, afin de répondre aux besoins de ses 
membres et clients. La coopérative a fusionné ses activités le 1er 

novembre dernier à celles d’Agriscar Coopérative, pour donner 
naissance à Unoria Coopérative avec une idée précise en tête : Unis 
pour nourrir et mieux prospérer.

« J’aimerais souligner le travail acharné des administrateurs qui ont dû, 
cette année, prendre des décisions de la plus grande importance pour 
la coopérative », a précisé d’entrée de jeu Jean-Nil Fournier, président 
de Purdel. À titre de directeur général, Olivier Pastor, a ajouté : « La coo-
pérative termine tout de même avec un bilan solide. Plusieurs éléments 
ponctuels, qui découlent de décisions stratégiques prises par le conseil 
d’administration et le comité de direction de Purdel, ont influencé de 
manière significative les résultats. »

Le chiffre d’affaires consolidé de la coopérative se situe à 224 M $, 
soit une hausse considérable de près de 61 M $ (38 %) sur l’exercice 
précédent, qui affichait 163 M $. Cette hausse importante s’explique 
majoritairement par une forte inflation des intrants dans la plupart 
des secteurs, qui ont provoqué une hausse marquée des ventes, ainsi 
qu’une croissance du secteur des quincailleries.

Finalement, La Coop Purdel, en collaboration avec Sollio Groupe 
Coopératif, a versé une somme totalisant 47 953 $ aux jeunes béné-
ficiaires du Fonds Coopératif d’aide à la relève agricole (FCARA), ce 
qui représente 529 029 $ depuis les tout débuts. Le Fonds contribue 
financièrement aux membres de la relève agricole, au développement 
de leurs compétences agronomiques ainsi qu’en gestion financière et 
coopérative.
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Boutique Horizon
Golf de Rimouski :
l’arrêt obligatoire pour tous les golfeurs

À quelques semaines du début de la prochaine saison de golf, un arrêt à la boutique Horizon Golf de Rimouski s’impose.  
Il pourrait même s’agir d’une obligation pour ceux qui souhaitent amorcer leur saison du bon pied.  

Catherine Lavoie et Jonathan Moreau, copropriétaires
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Les copropriétaires Catherine Lavoie et Jonathan Moreau ont procédé 
à l’ouverture officielle du commerce, trouvant pignon sur rue au 200, 
avenue Léonidas Sud, le 22 mars dernier. Auparavant établie dans le 
secteur du Bic, la boutique Horizon Golf est considérée comme un véri-
table paradis pour tous les adeptes de la petite balle blanche. 

« Nous avons un concept qui est unique, combinant l’espace golf et 
l’espace de prêt-à-porter HgBoutiques. Nous offrons donc le meilleur 
des deux mondes pour ceux qui souhaitent moderniser leur équipe-
ment, mais qui veulent également enrichir leur garde-robe avec des 
vêtements uniques et performants. Il est aussi important de spécifier 
qu’on s’adresse à tout le monde. Plusieurs de nos clients n’ont même 
jamais frappé une balle de golf dans leur vie », de dire Catherine Lavoie. 

UNE GAMME DE VÊTEMENTS QUI FERA DES JALOUX 
L’entreprise connait une croissance fulgurante depuis l’ouverture de la 
première boutique. Les chiffres sur les ventes sont là pour le prouver. 
Il n’y a pas de cachettes dans le succès de la boutique Horizon Golf de 
Rimouski. L’audace des copropriétaires et la force de leur équipe y sont 
pour beaucoup. De plus, les clients peuvent retrouver sous le même 
toit tous les équipements pour connaître du succès sur les verts, mais 
également une gamme de vêtements dans les meilleures marques sur 
le marché. Selon Catherine Lavoie, aucune boutique de golf à l’est de 
Québec n’offre une telle ligne de vêtements. 

« Notre souhait, c’est d’opérer à l’année. Nous avons donc effectué une 
transition dans les derniers mois, notamment dans notre département 
de vêtements. Les gens ne le savent peut-être pas, mais plusieurs 

62  Vitalité économique Bas-Saint-Laurent | Secteur Est Rimouski-Neigette | La Mitis | La Matanie | La Matapédia

Publireportage
Boutique Horizon Golf



lignes de vêtements de golf font aussi des collections d’hiver. Nous 
avons pratiquement toutes les grandes marques, telles que Adidas et 
Puma, mais également des marques qui gagnent à être connues telles 
que Saint-James, Peak Performance, Daily Sports et J.Lindeberg », de 
mentionner Catherine Lavoie, qui est elle-même une ancienne skieuse 
de compétition. 

LE MEILLEUR ENDROIT POUR S’ÉQUIPER EN VUE DE 
LA PROCHAINE SAISON 
Les golfeurs ne seront également pas déçus du choix dans le départe-
ment des équipements. Toutes les marques prestigieuses de l’industrie 
sont offertes, allant de Callaway à Taylormade. La clientèle de tous les 
âges, autant chez les juniors que les adultes, est ainsi desservie. Le 
commerce offre également un service d’ajustement pour les bâtons. 
Une séance est d’ailleurs incluse lors d’une commande de bâtons neufs. 

« Notre boutique est également munie d’espaces de frappe dans la 
section Services aux golfeurs. Donc, les gens peuvent venir pour ajus-
ter leur élan en vue de la prochaine saison. C’est un endroit qui est d’ail-
leurs très apprécié par nos clients, qui viennent d’un peu partout pour 
bénéficier de notre expertise », d’ajouter avec fierté Jonathan Moreau. 

La boutique Horizon Golf de Rimouski cherche constamment à diver-
sifier son offre de service auprès des amateurs des quatre coins du 
territoire. La dernière nouveauté se veut originale et pratique. En effet, 
une boutique mobile éphémère prendra bientôt la route pour aller à la 
rencontre des joueurs dans les différents clubs de la région. 

« Nous avons fait construire une remorque sur mesure, qui se déplie 
comme une scène. On prévoit effectuer des tournées dans les clubs 
qui n’ont pas de boutique sur place ou qui souhaitent offrir un plus 
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à leurs membres avec des cliniques et un 
service d’ajustement de bâtons. Le service 
sera disponible dès l’été 2023. Si des clubs 
sont intéressés, on a encore de la place dans 
notre calendrier pour des ajouts », de préciser 
Jonathan Moreau.

UNE RICHE HISTOIRE 
La boutique Horizon Golf de Rimouski n’est 
pas la seule qui est présentement en opéra-
tion. Catherine Lavoie et Jonathan Moreau 
ont ouvert leur premier commerce en 2019 
à Chicoutimi. Les deux Matanais d’origine 
souhaitaient toutefois revenir s’établir dans le 
Bas-Saint-Laurent. Ils ont ainsi décidé de cal-
quer leur concept, d’abord dans le secteur du 
Bic, avant de déménager à leur emplacement 
actuel de Rimouski. 

« J’opère une autre entreprise à Rimouski, soit 
Véga Groupe conseil, depuis 2008. Je réside 
en sol rimouskois depuis que je suis âgée de 
18 ans et mes trois enfants y sont nés. J’ai été 
présidente de la Chambre de commerce et 
de l’industrie de Rimouski-Neigette pendant 
deux ans. Je n’ai jamais craint de m’impliquer 
dans ma communauté et je crois fermement 
que la vitalité de nos régions passe par le 
développement économique local. Étant une 
passionnée de golf, je me devais d’offrir le 
meilleur aux joueurs qui pratiquent ce sport 
dans la région », d’avouer Catherine Lavoie. 

Les golfeurs qui fréquenteront la boutique 
Horizon Golf de Rimouski seront également 
entre bonnes mains. Jonathan Moreau est 
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un professionnel de classe A, un niveau d’excellence rarement atteint 
dans la région. Il travaille dans l’industrie depuis qu’il est adolescent. 
Il se veut également un passionné de l’enseignement et il souhaite 
ardemment favoriser le développement de la relève. Il était d’ailleurs 
entraîneur de golf en sport-études dans la région de Chicoutimi avant 
de revenir s’établir dans le Bas du Fleuve. 

« Jonathan offre également des cours à même nos deux espaces inté-
rieurs, également disponibles en location, pour pratiquer votre élan. Il 
a déjà une bonne clientèle, lui qui a fait ses classes dans cet univers. 
Honnêtement, le fait d’être sous la supervision d’un professionnel peut 
faire toute la différence dans l’expérience de jeu d’un golfeur. Il a une 

approche personnalisée et technique, ce qui plaît aux gens qui font 
appel à ses services », de conclure Catherine Lavoie.  

La boutique Horizon Golf de Rimouski est très active sur les médias 
sociaux, soit Facebook et Instagram. Les copropriétaires seront égale-
ment fiers de vous accueillir dans leur boutique de l’avenue Léonidas 
Sud les mardis et mercredis de 9 h à 16 h 30, les jeudis et vendredis de 
9 h à 20 h ainsi que les samedis de 10 h à 17 h. 

Il est aussi possible de consulter le site transactionnel de l’entreprise 
au www.boutiquehorizongolf.com. 
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Le Conseil de l’industrie forestière du Québec 
et le Collège de Rimouski s’unissent 

pour « Enseigner le bois » 
Le Collège de Rimouski s’associe avec le Conseil de l’industrie forestière du Québec (CIFQ), Cecobois et le gouvernement du Québec 

afin de lancer le portail Enseigner le bois. Ce projet novateur a pour objectif de rendre accessibles au personnel enseignant des 
domaines de l’architecture et du génie des contenus de formation portant sur l’utilisation du matériau bois en construction, 

notamment pour la construction commerciale, industrielle, institutionnelle et multi résidentielle. 

Ce portail, en développement, est le résul-
tat d’efforts concertés d’enseignantes et 
d’enseignants, d’expertes et d’experts en 
architecture et en ingénierie du bois et de 
spécialistes en pédagogie. Destiné à sou-
tenir les enseignantes et les enseignants de 
niveau collégial et universitaire, ce portail 
interactif est une mine d’informations pour bonifier les contenus de 
formation sur la construction en bois. On y retrouve, entre autres, des 
outils pédagogiques, des exercices interactifs et des notes de cours. 
Libres d’utilisation pour le personnel enseignant, les contenus propo-
sés sont issus des informations les plus à jour en matière de produits 
innovants en bois, de bonnes pratiques de conception et d’utilisation 

du matériau bois en construction. Détenant 
une solide expertise en innovation pédago-
gique, l’équipe du Service développement, 
innovation, recherche (SDIR) du Collège de 
Rimouski relève avec brio la transformation 
de la matière brute en une série d’activités 
pédagogiques répondant à des standards 

de qualité élevés. « Notre Collège est un acteur présent dans notre 
région, et notre expertise nous permet de rayonner bien au-delà. Le 
SDIR est un fabuleux laboratoire où naissent et se réalisent des idées 
audacieuses qui nous permettent de saisir de nombreuses opportuni-
tés comme celle-ci », précise M. François Dornier, directeur général du 
Collège de Rimouski. 
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Julie Laviolette,
maintenant aux commandes de 
l’Aéroport régional de Mont-Joli

Forte d’une vaste expérience de près de vingt ans dans le secteur aéroportuaire, Julie Laviolette est depuis le 30 janvier 
dernier la nouvelle directrice générale de l’Aéroport régional de Mont-Joli. Le Magazine Vitalité économique s’est 
récemment entretenu avec elle.

VÉ : Parlez-nous de votre parcours professionnel.
J’ai commencé ma carrière en 2004, à l’aéroport de Bagotville, au 
Saguenay. J’étais affectée aux services au sol, mais rapidement, j’ai 
pu toucher à plusieurs autres aspects puisqu’une foule de projets y 
étaient en développement. Nous commencions à l’époque à proposer 
davantage de destinations à la population, dont celles du Sud. En 2015, 
ce sont pas moins de sept avions qui décollaient vers les destinations 
soleil sur cinq jours !

Par la suite, j’ai œuvré quelques mois dans le démarrage de nouvelles 
opérations avec tout ce qui touche la préparation de locaux, l’embauche 
de personnel et la formation des gestionnaires. Je suis passée par l’aé-
roport Jean-Lesage de Québec en charge de vols commerciaux et par 
l’Association québécoise du transport aérien. J’ai finalement atterri au 
sein d’une compagnie privée d’aviation afin de démarrer un nouveau 
service d’approvisionnement de carburant, dans divers aéroports au 
Québec. J’ai donc touché à plusieurs volets des domaines aérien et 
aéroportuaire, ce qui fait que je possède une bonne vision périphé-
rique des choses pour œuvrer dans ce secteur très réglementé mais 
combien emballant !

VÉ : Quelles sont vos principales fonctions ?
J’entends mettre mes connaissances, mon expérience et mes éner-
gies à ramener à l’Aéroport régional de Mont-Joli des services de base 
que je considère essentiels comme la location de voitures pour notre 
clientèle. Parallèlement, le développement de nouvelles dessertes, 
l’achèvement de certains travaux de rénovation et le développement 
général de cette infrastructure vitale pour notre région figurent parmi 
mes priorités.

VÉ : Quels enjeux et défis vont retenir votre attention ?
Le retour des services de transport terrestre, location de voiture ou 
navette pour les visiteurs. Augmenter la fréquence des vols vers les 
grands centres et pour les vols vers le sud, nous allons d’abord laisser 
les transporteurs se relever comme il le faut de la pandémie et allons 
essayer de les ramener ici.  Nous entendons de plus mettre davantage 
l’emphase sur la qualité de notre service à la clientèle, ce qui passe 

évidemment par un accueil chaleureux et personnalisé. Et bien sûr, 
nous désirons faire rayonner encore plus l’Aéroport régional de Mont-
Joli, faire connaître l’équipe, les services offerts, entre autres via les 
réseaux sociaux. Mon contrat est d’une durée de cinq ans et ce seront 
des années bien occupées pour mon équipe et moi!

Entrevue nomination
Par Erick Drapeau
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Alain et Chantal St-Pierre, propriétaires
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Boutique
de la Moto :
40 ans à rouler avec vous

À Matane, une véritable institution souffle cette année 40 bougies : la Boutique de la Moto. Alain Chouinard et son 
équipe ont de quoi célébrer, puisque la passion est toujours au rendez-vous.



Le propriétaire et fondateur, toujours aussi actif, a débuté sa carrière 
vers le milieu des années 70 en travaillant pour un autre concession-
naire, Bouffard Plein Air. « Ma passion a véritablement pris son envol 
quand je me suis procuré ma toute première moto, en 1973. Par la suite, 
j’ai participé à plusieurs compétitions et j’ai même organisé dans la 
région des courses dans le cadre du circuit Canadian Motorcycle », se 
rappelle le propriétaire de la Boutique de la Moto.

Un an et demi après la fermeture de l’entreprise où il était employé, 
Alain Chouinard ouvre les portes de son commerce. « Ce n’était pas 
facile au départ, mais à force de travail et animé par cette grande pas-
sion et cet amour de la moto, mon entreprise a pu se développer. Mes 
premiers contrats ont été signés avec le fabricant Yamaha, avec qui 
nous sommes toujours. Par la suite, nous avons ramené à Matane les 
motoneiges Polaris, avec qui nous allons fêter l’an prochain un parte-
nariat qui dure depuis 40 ans. »

Installée d’abord dans le secteur de Petit-Matane, l’entreprise emmé-
nage sept ans plus tard dans un immeuble qu’elle a acquis au 1416, 
avenue du Phare Ouest, où elle est d’ailleurs toujours installée. Il y a 
sept ans, des travaux d’agrandissement ont permis de proposer des 
installations au goût du jour.

Chantal St-Pierre, Alain Chouinard, Chantale Charest, directrice commerciale, Eddy Bouchard, Julie Viola et Serge Malenfant

LE PROPRIÉTAIRE ET FONDATEUR, 

TOUJOURS AUSSI ACTIF, A DÉBUTÉ SA 

CARRIÈRE VERS LE MILIEU DES ANNÉES 70 

EN TRAVAILLANT POUR UN AUTRE 

CONCESSIONNAIRE, BOUFFARD PLEIN AIR. 
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Alain Chouinard peut aussi compter sur la présence à ses côté de sa 
conjointe Chantal St-Pierre, en charge du département de service et 
d’une partie des tâches administratives.

UN ENDROIT DE PRÉDILECTION 
POUR LES AMATEURS
À la Boutique de la Moto, tous les membres de l’équipe sont autant 
sinon plus passionnés encore que la clientèle qu’ils desservent. Il n’est 
donc pas étonnant que le service passe avant tout ! « Nous avons 
remporté à cet effet plusieurs prix et récompenses au fil des ans. Nos 
trois techniciens sont réputés méticuleux, experts et notre atelier de 
mécanique est renommé à travers toute la région et même au-delà. 
Non seulement nous réparons tout ce que nous vendons, mais nous 
le faisons aussi régulièrement avec les autres marques », précise Alain 
Chouinard.

La clientèle, qui provient évidemment de la région de Matane, mais 
aussi de la Gaspésie, de la Vallée de la Matapédia et de Rimouski, 
apprécie l’atmosphère familiale qui règne au magasin. « Ici, l’esprit 
d’équipe est très fort et le sentiment d’appartenance l’est tout autant. 
Nos effectifs sont stables à l’année, tout le monde est heureux et les 
clients le remarquent facilement. »

On se rend à la Boutique de la Moto pour se procurer une moto de 
route, un motocross, un VTT, un côte-à-côte, un scooter, une moto-
neige et même un vélo électrique ou un Slingshot de Polaris. « On le 
voit, l’éventail de produits est très vaste, et il ne faut pas oublier que 
nous vendons à la fois des produits neufs et d’occasion. Une partie de 
notre inventaire est d’ailleurs disponible sur notre site web, qui pré-
sentera dès le mois de mai un tout nouveau visage puisqu’il est en 
reconstruction ! », conclut le sympathique propriétaire de la Boutique 
de la Moto.
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ON SE REND À LA BOUTIQUE DE LA MOTO POUR SE PROCURER UNE MOTO

DE ROUTE, UN MOTOCROSS, UN VTT, UN CÔTE-À-CÔTE, 

UN SCOOTER, UNE MOTONEIGE ET MÊME UN VÉLO 

ÉLECTRIQUE OU UN SLINGSHOT DE POLARIS.

Matane
418 562-3958

info.matane@mallette.ca 

Bon 40e anniversaire !
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La Matanie
La Matapédia
La Mitis

Des milieux où la
conciliation études-travail
est une priorité!

Travailler durant les études peut être bénéfique si les conditions pour soutenir la réussite scolaire sont en place. C’est ce 
qu’a mis en valeur le concours « Mon boss c’est le meilleur ! » de COSMOSS de La Matanie, La Matapédia et La Mitis !

Tenu au cours des mois de février et mars, Mon boss c’est le meilleur ! 
a mis en lumière le rôle des entreprises dans la réussite éducative des 
jeunes qu’elles embauchent. Parmi les candidatures soumises par des 
jeunes, des entreprises ont été sélectionnées par des jurys de par-
tenaires COSMOSS. À nouveau cette année, les lauréates et lauréats 
posent plusieurs gestes qui font une différence sur le parcours scolaire 
des jeunes, par exemple : 

•	 Offrir un horaire de travail souple et adapté, 	  
en période d’examens ou pour permettre un répit.

•	 Encourager les jeunes dans leur réussite scolaire, 	  
bref valoriser les études.  

Félicitations aux lauréates et lauréats de l’édition 2023 !

COSMOSS MATAPÉDIA :
Mode jeunesse & Cie – Hangar-29, Amqui 

Karyne Harrisson-Saindon, pro-
priétaire de Mode Jeunesse & 
Cie et du Hangar-29, Karine 
Deschesnes, directrice de la 
Chambre de Commerce de la MRC 
de La Matapédia et Andréanne 
Devost, agente d’accompagne-
ment à COSMOSS La Matapédia.

COSMOSS LA MITIS : 
Domaine Valga, Saint-Donat-de-Rimouski

Marie-Soleil Levesque, étudiante, Catherine 
Gagné, propriétaire du Domaine Valga, Saint-
Donat-de-Rimouski. L’Épicerie C.H. Bernier & 
Fils Ltée, à Luceville, s’est également mérité 
le titre d’employeur facilitant la conciliation 
études-travail.

COSMOSS LA MATANIE :
Riôtel Matane, Centre de Santé Nutrikin et La Source Matane

Maude Pelletier, stagiaire, Geneviève Stampfler, coordonnatrice du 
Programme Passeport pour ma réussite, Lucie Dumas (au nom de 
Marie-Frédérik Rioux, DG du Riôtel Matane), Employeur engagé pour 
la réussite éducative, Lidia Bérubé, présidente de la Chambre de com-
merce et d’industrie de La Matanie (CCIM), Marie-Élise Maltais, étu-
diante, Marie-Claude Girouard, ex-directrice de la réception au Riôtel 
Matane, Maya Lavoie, étudiante, Marie-Ève Desrosiers, copropriétaire 
du Centre de santé Nutrikin et Coup de cœur du jury, Caroline Langlois, 
agente de concertation à COSMOSS MRC de La Matanie, Jérôme 
Gauthier, La Source de Matane, mention d’honneur à l’occasion du 
110e anniversaire de la CCIM, Denis Lévesque, DG de la CCIM. 	  
Crédit photo : Romain Pelletier - MonMatane.com
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Poitras Meubles
et Design
s’amène à Rimouski

L’offre commerciale de Rimouski s’agrandit avec l’arrivée récente de Poitras Meubles et Design, ouvert depuis le 29 
mars dernier au 300-306 avenue Léonidas Sud, dans les anciens locaux de Matériaux BGB.

Geneviève Poitras, propriétaire et Marie-Josée Landry
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Au total, ce sont près de 25 000 pieds carrés de surface de vente qui 
présentent un grand choix de meubles, électroménagers et matelas, 
sur trois niveaux. Poitras Meubles et Design se concentre sur le meuble 
distinctif, personnalisable et de qualité.« Nous voulons ainsi permettre 
aux gens de la région de profiter d’une offre supérieure et distinctive », 
indique Geneviève Poitras, propriétaire de l’entreprise.

Le nouveau magasin de Rimouski se veut complémentaire de celui 
ouvert il y a douze ans à Mont-Joli, ce dernier proposant des meubles et 
électroménagers pour tous les budgets ainsi que de nombreux rabais 
sur les démonstrateurs.

« Ouvrir à Rimouski, c’est un projet qui mijote depuis déjà quelques 
années. Ce nouvel emplacement est un prolongement de notre 
succursale déjà bien établie à Mont-Joli afin de desservir la clientèle 
de cette région. Nous avons donc saisi l’opportunité qui se présentait 
à nous et avons aménagé à Rimouski un nouvel espace commercial. »

DES PRODUITS DE GRANDE QUALITÉ
Poitras Meubles et Design a déjà fait sa marque à Rivière-du-Loup 
et à Mont-Joli en proposant des meubles, électroménagers et matelas 
de qualité avec un service à la hauteur des attentes. Le magasin de 

Rimouski ne fera pas exception à cette règle avec un inventaire impres-
sionnant et la création de cinq emplois de conseillers.

« De nouvelles collections vont s’ajouter au fil du temps et prochaine-
ment, un coin cuisine sera aménagé en collaboration avec Armoires 
Distinction pour présenter des électroménagers encastrés dans un très 
bel environnement. Présentement, le magasin est ouvert du lundi au 
samedi de 9 h 30 à 17 h 30, mais les choses pourraient changer puisque 
nous visons ultimement une ouverture le dimanche ainsi que les jeudis 
et vendredis en soirée », précise Geneviève Poitras.

L’ouverture officielle du magasin rimouskois se fera vers le début du 
mois de juin.
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David Proulx, directeur général et propriétaire

David Proulx, copropriétaire et directeur général ayant fait ses débuts 
dans le monde automobile en 2012, compte sur une équipe de trois 
employés, qui sont tous présents depuis le jour 1. Les notions d’effica-
cité, de professionnalisme et de courtoisie sont au cœur des valeurs 
de l’entreprise, qui trouve pignon sur rue au 200, avenue Léonidas 
Sud. Virtuose Auto propose plusieurs services à ses clients, mais se 

spécialise dans l’évaluation et l’achat de voitures d’occasion. « Dans 
certains concessionnaires, ce sont souvent les deux ou trois mêmes 
acheteurs qui évaluent la voiture d’échange. Si le concessionnaire veut 
garder le véhicule dans sa cour, il a des frais fixes à ajouter au prix 
offert, ce qui fait en sorte qu’il n’a pas vraiment le choix d’offrir un tel 
prix. 
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Virtuose Auto : 
une réputation qui dépasse les limites  
du Bas-Saint-Laurent 

Établie à Rimouski depuis 2017, l’entreprise Virtuose Auto a rapidement acquis ses lettres de noblesse en s’imposant 
comme un incontournable dans le monde des concessionnaires au Québec. 



De mon côté, avec le réseau de contacts que 
j’ai développé dans les dernières années, j’ai 
la chance de pouvoir trouver une meilleure 
valeur, et ce, au profit de ma clientèle et de 
mon entreprise », d’ajouter David Proulx.

Virtuose Auto se spécialise aussi dans 
les commandes de véhicules d’occasion. 
« L’inventaire n’est pas toujours physiquement 
sur place, mais je fais affaire avec plusieurs 
plateformes d’achat, dont Wholesale Express, 
une compagnie ayant vu le jour au Québec. 

Cette situation me permet de pouvoir acquérir 
ou de vendre plusieurs voitures, et ce, tous les 
jours », d’assurer David Proulx. 

UNE RÉPUTATION ENVIABLE AUX 
QUATRE COINS DU QUÉBEC 
L’entreprise a acquis une réputation très 
enviable, surpassant même les limites du Bas-
Saint-Laurent. David Proulx compte notam-
ment parmi ses clients un certain Patrick 
Roy, ancienne gloire de la Ligue nationale de 
hockey. 

« Il a été une référence de Jacques et 
Alexandre Tanguay. Il avait besoin de vendre 
son Jeep et voulait deux véhicules spécifiques 
en retour. J’ai réalisé les transactions de A à Z, 
un clé en main. 

Il a apprécié la qualité de notre service. Avant 
de venir nous voir, il a fait quelques vérifi-
cations pour la voiture qu’il possédait avec 
des concessionnaires au Québec et aucun 
ne lui offrait un aussi bon prix que nous », de 
conclure David Proulx. 

VIRTUOSE AUTO OFFRE ÉGALEMENT DES SERVICES D’ESTHÉTIQUE, 

COMPRENANT NOTAMMENT LE NETTOYAGE COMPLET DU VÉHICULE. LE COPROPRIÉTAIRE 

SE RÉJOUIT AUSSI DE TRAVAILLER EN COLLABORATION AVEC PLUSIEURS AUTRES 

ENTREPRISES DE LA RÉGION COMME GREG TECH, RUEST BABIN, VITRO PLUS ZIEBART, 

ALIGNEMENT PMM ET CARROSSIER PROCOLOR, QUI AGISSENT COMME 

SOUS-TRAITANTS POUR L’ENTRETIEN DES VÉHICULES VENDUS. 
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TALO SPA :
10 années à vous dorloter

Depuis maintenant dix ans, soit avril 2013, Michèle Charland et Daniel Gagnon proposent aux Rimouskois et aux gens de 
la région l’expérience TALO SPA. Tous deux issus du secteur de la restauration, les promoteurs ne regrettent pas au final 
leur choix d’avoir quitté un monde stressant pour un domaine beaucoup plus relaxe.

Mélanie Delépine, directrice, Daniel Gagnon et Michèle Charland
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« Même si notre parcours nous a menés un peu sur le tard dans l’uni-
vers de la massothérapie et des soins esthétiques, nous ne regrettons 
pas notre choix de nous être établis dans la région et d’y avoir démarré 
TALO SPA, surtout que le succès a été au rendez-vous un peu plus vite 
que nous l’avions escompté », avoue Michèle Charland

Encore aujourd’hui, une bonne partie de la clientèle découvre cette 
oasis de bien-être et cette ambiance de calme et de sérénité pour la 
toute première fois. « Chaque semaine nous amène de nouveaux clients 
qui ressortent d’ici agréablement surpris et qui ne soupçonnaient pas 
que l’immeuble du 319, rue Saint-Germain Est renfermait un tel trésor. »

En plein cœur du centre-ville de Rimouski, TALO SPA propose en effet 
plusieurs espaces détente et de soins dont une section spa, un sauna, 

des salles de massage ainsi qu’une terrasse. L’entreprise a été la pre-
mière en ville à combiner les services de spa et de massothérapie sous 
un même toit.

TALO SPA A SU SURMONTER LES OBSTACLES
L’histoire de TALO SPA n’est pas une ligne droite parfaite. En 2017, un 
incendie ravage une bonne partie des installations, n’épargnant que la 
section spa. Michèle Charland et Daniel Gagnon ont su relever leurs 
manches, faisant preuve de résilience. « Nous avons été appuyés dans 
cette épreuve par des employés fidèles et dévoués, et seulement une 
semaine après le sinistre, avons pu rouvrir nos portes dans deux locaux 
ouverts pour l’occasion. Quatre mois plus tard, nous étions à nouveau 
opérationnels à 100 %. »
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L’année suivante, la propriétaire apprend une 
bien mauvaise nouvelle : elle est atteinte d’un 
cancer du sein. L’entrée en service de leurs 
directrice Mélanie Delépine, durant la période 
des traitements, permet à l’entreprise de bien 
poursuivre sa mission. « Par la suite, est arri-
vée la pandémie de Covid-19 durant laquelle 
nous avons du d’abord cesser et restreindre 
nos opérations. Malgré tout ce qui est sur-
venu au cours des dix dernières années, nous 
sommes fiers de ce qu’est devenu TALO SPA, 
un endroit que nous avons bonifié au fil du 
temps avec pas moins de quatre agrandis-
sements, ce qui a permis l’ajout de nouvelles 
salles. »

L’équipe est maintenant formée de 21 per-
sonnes œuvrant soit en esthétique ou en 
massothérapie. La stabilité des ressources 
humaines est bien palpable chez TALO SPA : 
pratiquement la moitié de l’équipe cumule 
entre cinq et dix ans d’ancienneté. « Le 
milieu de travail est à l’image de ce que les 
clients apprécient chez nous. Intimité, tran-
quillité, service personnalisé et chaleureux. 
Nous avons vraiment un beau concept qui se 
démarque et c’est ce que nous voulions au 
départ », révèle Michèle Charland. 

L’ENDROIT PARFAIT POUR 
S’ÉVADER ET RELAXER À 
RIMOUSKI
TALO SPA, c’est un havre de paix en plein 
centre-ville de Rimouski qui propose des 
soins et des forfaits uniques et exclusifs dans 
la région. En plus des bienfaits uniques de son 
hammam et de son sauna, TALO SPA propose 
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une impressionnante carte de soins prodigués par un personnel atten-
tionné et professionnel. 

Soins du visage ou médicaux-esthétique, il y en a pour tous les goûts 
et il en va de même pour l’éventail de massages offerts. « À l’écoute et 
attentionnés, nos massothérapeutes d’expérience peuvent vous pro-
poser un  large éventail de techniques, ou encore créer un massage 
spécialement adapté à vos besoins spécifiques. C’est ce qui nous dis-
tingue et qui fait d’une visite chez TALO SPA une expérience unique 
dans la région. »

Véritable havre de détente et de ressourcement, une simple visite chez 
TALO SPA pour un massage, un soin ou pour l’expérience d’un spa 
apaisant vous procure un dépaysement.

« Nous sommes fiers du chemin parcouru jusqu’ici. Notre prochain défi 
sera de trouver une relève capable de poursuivre le travail accompli 
et pourquoi pas, d’amener TALO SPA à un autre niveau ! », conclut 
Michèle Charland.
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Nouvelle présidence pour Les Saveurs du Bas-Saint-Laurent

Le 17 avril dernier, l’Association Les Saveurs 
du Bas-Saint-Laurent tenait son assem-
blée générale, réunissant administrateurs, 
membres, employés et partenaires. Elle en a 
aussi profité pour présenter le bilan de la der-
nière année et pour élire un nouveau conseil 

d’administration regroupé autour d’une nouvelle présidente, Stéphanie 
Ross de l’entreprise La Bergerie de la Colline de Sainte-Angèle-de-
Mérici. Présente sur le conseil d’administration depuis quelques 
années déjà, elle reprend les rênes des mains de Nancy Bergeron, de 
l’entreprise Le Broutard des Appalaches.

Le ministre du Travail attendu à Rimouski le 12 mai prochain

Invité par la Chambre de commerce et de l’in-
dustrie Rimouski-Neigette, le ministre Jean 
Boulet prendra part à un petit déjeuner où 
il entretiendra les participants de la moder-
nisation de l’industrie de la construction. Il 
devrait également partager les résultats de 
sa réforme pour améliorer la productivité, la 
rétention de la main-d’œuvre et la mobilité. 

La conférence, qui s’adresse aux membres de la Chambre, particu-
lièrement les acteurs de la construction, aura lieu à l’Hôtel Rimouski  
à 7 h 30.

La SAQ des Galeries du Vieux-Port fera peau neuve

La succursale de la Société des alcools du 
Québec (SAQ) des Galeries du Vieux-Port 
à Matane accueillera sa clientèle dans des 

locaux fraîchement rénovés dès septembre prochain. L’investissement 
de 650 000 $ permettra de déployer un nouveau concept et un design 
actualisé, en plus d’une zone cellier davantage accessible. Depuis 
le 28 mars, la SAQ est installée dans un local temporaire du centre 
commercial.

Un programme d’aide financière pour la revitalisation des 
terres agricoles dévalorisées dans la MRC de La Matapédia

La MRC de La Matapédia lance un nouveau programme de finance-
ment visant à encourager la remise en culture des terres agricoles 
dévalorisées ou abandonnées dans la Vallée. Un comité d’analyse spé-
cialement formé se penchera sur chaque demande et la MRC pourra 
contribuer jusqu’à 50 % du coût de remise en culture, particulièrement 
la coupe d’arbres ou le labourage. L’enveloppe disponible jusqu’en 
2025 représente un total de 200 000 $ et l’aide financière peut atteindre 
20 000 $ ou 2 500 $ par hectare. 

QEX |  Distinguez-vous avec une expérience  
personnalisée pour vos employés.

hubqex.ca/fr | 800 561-2137

Attirez et retenez le talent en offrant à vos employés une  
expérience sur mesure en matière d’avantages sociaux.

Risque et assurance | Avantages sociaux   
Retraite et gestion de patrimoine

Cabinet en assurance de dommages et Cabinet de services financiers
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POUR PROTÉGER  
CE QUE VOUS  
AVEZ BÂTI

prendre le temps de bien se protéger 
Un entrepreneur a souvent devant lui d’autres priorités que de s’occuper de son assurance 
d’entreprise. Mais le jour où l’entreprise est victime d’un sinistre, il se félicite d’avoir pris 

Un entrepreneur peut être tenté d’expédier 
le plus rapidement possible le renouvelle-
ment de son assurance en cours. Pourtant, 
une demande de renouvellement constitue, 
au contraire, l’occasion de faire le point sur 
les risques de l’entreprise et sur ses besoins 
en matière de couverture.

Quels changements dans l’entreprise 

Normalement, l’entreprise devrait aviser 
son assureur chaque fois qu’un changement 

vigueur ou les risques auxquels elle fait 
face. Si certains changements ont été oubliés 
dans le feu de l’action, il est important de 
corriger ces oublis dès que possible. Au 
moment du renouvellement, il est égale-
ment important de réévaluer les besoins de 
l’entreprise, de s’assurer que les réponses 
données dans le passé sont toujours bonnes 
et de les rectifi er dans le cas contraire.

Voici quelques événements qui justifi ent 

 sellevuon ed snad tnemessitsevni’L  •
machines

 ,séyolpme xuaevuon ed ehcuabme’L  •
particulièrement si leur arrivée a entraîné 
l’achat d’équipement

 ,liavart ed ecapse’l à snoitac fiidom seL  •
notamment les agrandissements ou 
embellissements liés à une rénovation

• L’ajout de nouveaux produits ou services

 ed sétivitca sed noitatneiroér enU  •
l’entreprise

 sroh séhcram xuaevuon ed erutrevuo’L  •
Québec

 tnavarapua ecivres nu’d noitasitamotua’L  •
rendu par des employés

 enu’d erutemref al uo erutrevuo’L  •
succursale ou d’un bureau local

• L’ajout ou le retrait d’un créancier

 snad emrala’d emètsys nu’d tuoja’L  •

Tous ces changements pourraient avoir un 
impact sur l’assurance dont une entreprise 
a besoin et sur la prime qu’elle paiera. Mieux 
vaut donc les mentionner à l’assureur pour 
qu’il puisse évaluer si cela justifi e de modifi er 
la couverture, d’ajouter des protections ou 
d’ajuster la prime.

Au lieu de considérer le renouvellement 
d’assurance comme une corvée et une 
perte de temps, un entrepreneur devrait 
voir son assureur comme un allié qui peut 
l’aider à sécuriser les acquis de son entre-
prise. Cela mérite bien d’y accorder un peu 
de temps, au moins une fois par an.

Le contenu du présent article ne constitue 
pas une opinion juridique.

1 800 463-0705
promutuelassurance.ca/estuaire 

LÀ pour assurer les entreprises d’ici
9 points de service dans la région




